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RESUMEN

El presente estudio denominado: “Comercio exterior de Peru con los paises de La
Alianza del Pacifico en el periodo 2011 — 2019 tiene como propdsito evaluar la relacién
de comercio exterior que tiene Peru frente a los paises que integran “La Alianza del
Pacifico” desde el ano 2011 al 2019. La investigacion es de tipo descriptivo con un
enfoque cuantitativo de disefio no experimental — longitudinal.

La poblacion del estudio serd todo documento que haga referencia al intercambio
comercial tanto exportaciones e importaciones; para lo cual se recolectaran datos
extraidos de “TradeMap” mediante un instrumento propio sobre el indicador Comercio
Exterior.

Los resultados se presentaran y seran organizados en tablas y figuras para la
descripcion de las mismas. De acuerdo a ello, se dara a conocer cuales son los principales
productos exportados e importados del Peru hacia los miembros de la Alianza que son:
Per(, Chile, Colombia y México.

La importancia de este trabajo, se centra en demostrar como ha evolucionado el
comercio exterior del Pert con los paises miembros de la Alianza del Pacifico, y de
acuerdo a ello, identificar las tendencias comerciales en importaciones y exportaciones.
La informacién recabada de la presente investigacion podra ser de utilidad para
empresarios e inversionistas, como también a la sociedad civil que esté interesado en el

tema.

Palabras Clave: Comercio exterior, Alianza del Pacifico, exportacion e importacion.
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ABSTRACT

The present study called: "Foreign trade of Peru with the countries of the Pacific Alliance
in the period 2011 - 2019" has the purpose of evaluating the foreign trade relationship
that Peru has with the countries that make up "The Pacific Alliance™ from the year 2011
to 2019. The research is descriptive with a quantitative approach of non-experimental

design - longitudinal.

The population of the present study will be the documents that refer to commercial
exchange; for which data extracted from "TradeMap" will be collected through an own

instrument on the Foreign Trade indicator.

The results will be kept and will be organized in tables and figures for their description.
Accordingly, the characteristics of the main products exported and imported from Peru to
the members of the Alliance, which are: Peru, Chile, Colombia and Mexico, will be

announced.

The importance of this work is focused on demonstrating how Peru's foreign trade has
developed with the member countries of the Pacific Alliance, and accordingly, identifying
trade trends in imports and exports. The information collected from this research may be
useful for businessmen and investors, as well as civil society that is interested in the

subject.

Keywords: Foreign trade, Pacific Alliance, export and import.
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CAPITULO I: PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1 Planteamiento del problema de investigacion

1.1.1 Descripcion del problema

El comercio internacional a lo largo de la historia ha sido objeto de estudio en las
diferentes economias, hace unas cuatro décadas la historia econémica nos muestra que
Corea de Sur y Taiwan eran economias muy pobres, en 1960 el PBI per capita de Corea
del Sur era inferior al Mozambique y el de Taiwan por debajo de la mayoria de paises de
Latino Americanos; tres décadas despues los dos llamados tigres asiaticos crecieron un
8.4% y un 7.7% respectivamente. Este resultado coincide con su adopcion de politicas de
promocion de exportaciones alineada con una estrategia de industrializacion (Trindade,
2005).

Es asi como el comercio internacional adquiere una gran importancia debido al
movimiento que genera dentro de la economia mundial, regional y local, ya que cada
transaccion genera un mayor beneficio debido a un efecto cascada en méas de un sector;
ademas de mejorar la produccion, comercializacion, transporte, aseguramiento de
mercancias, nacionalizacion, entre otras; involucrando a diversos actores econémicos en
el proceso. Asimismo, se destaca que el comercio internacional suma fuerza para permitir
el desarrollo econdmico promoviendo el bienestar de los paises y las personas con el
incremento de la riqueza, por otro lado, se puede observar que este fendmeno ha traido
grandes avances tecnologicos que muchos paises por su condicion no podrian generan en
el corto plazo (Huesca, 2012).

En el Per( desde afio 2000 con la ley de promocién agraria el valor de las
exportaciones crecio exponencialmente, desde entonces el comercio exterior en el pais se

ha convertido en uno de los principales motores de la economia: con la generacion de
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divisas y empleo formal, contribuyendo al PBI y mejorando la competitividad y
desarrollo del pais. Segun el Ministerio de Comercio y Turismo (MINCETUR) el Per(
cuenta con un total de 24 acuerdos comerciales vigentes y una red de 29 oficinas
comerciales en el exterior (ACUERDOS COMERCIALES, 2022; PROMPERU,2022).

Uno de los dinamizadores del comercio internacional son las integraciones
regionales, a la fecha no cabe duda que tales integraciones representan grandes beneficios
para los paises que lo integran, sin embargo, aln no se ha logrado fortalecer y explotar
todos los beneficios. Una oportunidad de integracion que conforma el Per( junto a
México, Colombia y Chile es la Alianza del Pacifico (AP). Dicho bloque propici6é un
proceso de integracion latinoamericana que no se veia en muchos afos; existen
expectativas internacionales positivas que se reflejan en el elevado nimero de paises
observadores con un total de 61 naciones, entre ellos economias desarrolladas y paises
con gran competitividad en el comercio internacional.

Los paises miembros de la AP representan un bloque econémico realmente
importante, que para el afio 2012 conté con una poblacion aproximada de 207 millones
de personas, similar a la de Brasil; con un PBI conjunto de alrededor de 2 billones de
ddlares equivalente al 35% del total de América Latina (LATAM) y un PBI per cépita
promedio de 11 000 mil ddlares, con exportaciones de 568 mil millones de ddlares y 546
mil millones de dolares de importaciones conjuntas, asimismo, cuentan con 60 000
millones de dolares de inversion extranjera directa (Garcia, 2013). En cuanto a las
exportaciones intrarregionales de la AP ascendié a 16 mil millones de délares en
promedio entre el 2013 y 2014, representando el 3.1% de las exportaciones mundiales de
los paises en conjunto; destacando las exportaciones de baja tecnologia (CEPLAN, 2015)

Es asi como resulta relevante florecer la solidificacion del libre comercio entre los

paises de la AP, ya que representa un factor fundamental que ayudaria a que todos sus
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integrantes puedan desarrollarse de forma exponencial, generar oportunidades de
negocio, empleabilidad y una mejor calidad de vida para sus habitantes. Como punto de
partida para llegar a ese fin, el presente trabajo busca demostrar y cuantificar el
desenvolvimiento comercial del Pert con los paises miembros en los periodos de 2011 al
2019, adicionalmente, se buscara identificar los principales productos exportados e
importados que realizo el Perd en dicha alianza; lo que permitira contextualizar las
acciones, esfuerzos y resultados entorno a dicha integracion.

El Peru tiene una posicion favorable que puede aprovechar, el presente estudio
evidenciara los resultados de dicha integracion para facilitar el reconocimiento de
acciones y mecanismo que contribuyan al fortalecimiento del desempefio comercial,
crecimiento econdmico, visibilidad de oportunidades comerciales y finalmente el

incremento de la competitividad del pais.

1.2 Variables de estudio

Se presenta la siguiente tabla de operacionalizacion de variables:
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Tabla 1l

Operacionalizacion de Variables

FACTOR DEFINICION UNIDAD DE INDICADORES ESCALA DE
OPERACIONAL ANALISIS MEDICION
Comercio  Comercio exterior  Alianza del e Valordela Nominal.
Exterior de Pert con los Pacifico: exportacion a Chile.
miembros de la Perl — Colombia e Valor de exportacion
Alianza del Per0 - Chile a Colombia.
Pacifico a través Per(l — México e Valor de exportacion
de sus indicadores a México.
de valores de e Valor de importacién
exportacion e con Chile.
importacion. e Valor importacion
con Colombia.
e Valor de importacién
con México.

Nota: En esta tabla se muestra la variable de estudio y los respectivos indicadores que permitiran
evaluar el comercio exterior mediante los valores de exportacion e importacion del Pert con cada

uno de los paises miembros de la Alianza del Pacifico. Elaboracion propia.

1.3 Objetivos:

1.3.1 Objetivo General:
Por lo tanto, el proyecto de investigacion tiene por objetivo: “Identificar como ha

evolucionado el comercio exterior de Perta con los miembros de la Alianza del Pacifico”.

1.3.2 Objetivos Especifico:
= Identificar como han sido las exportaciones del Per( hacia los miembros de
la Alianza del Pacifico, periodo 2011-2019.
= Identificar como han sido las importaciones del Pert con los miembros de la

Alianza del Pacifico, periodo 2011-2019.
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= Identificar las seis principales subpartidas utilizadas en las exportaciones e
importaciones del Pert con cada uno de los paises integrantes de la Alianza

del Pacifico a lo largo del periodo 2011-2019.

1.4 Formulacién del problema:

1.4.1 Problema General:
¢Como ha evolucionado el comercio exterior del Perd con los paises que integran

la Alianza del Pacifico en el periodo 2011 al 2019?

1.4.2 Problemas Especificos:
= ;Como han evolucionado las exportaciones del Perd hacia los miembros de
la Alianza del Pacifico, periodo 2011-2019?
= ;Como han evolucionado las importaciones del Pert con los miembros de
la Alianza del Pacifico, periodo 2011-2019?
= ;Cuales son las seis principales subpartidas utilizadas en las exportaciones
e importaciones del Pert con cada uno de los paises integrantes de la

Alianza del Pacifico a lo largo del periodo 2011-2019?

1.5 Justificacion

1.5.1 Justificacion Tedrica

El presente trabajo aportara a la literatura sobre el desarrollado del comercio
exterior de Peru con los paises de la Alianza del Pacifico en los periodos 2011-2019,
asimismo, permitird reconocer cuéles fueron los principales productos de intercambio
comercial para contextualizar y evidenciar las oportunidades comerciales, laborales y de

crecimiento econdémico que tiene el Estado Peruano como también las grandes, medianas
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y pequefias empresas, emprendedores, inversionistas, sector publico, la academia, entre

otros.

1.5.2 Justificacion practica

Los resultados que surjan a raiz del presente estudio seran un aporte de
informacidn para la formulacion de planes y/o estrategias del sector publico y/o privado;
y tiene como finalidad contribuir a la competitividad del pais incentivando el comercio

exterior del Pert con los paises miembros de la Alianza del Pacifico.

1.5.3 Justificacion Metodologica

Cabe mencionar que la Alianza del Pacifico constituye la octava potencia
econdmica y la octava potencia exportadora a nivel mundial de acuerdo a su informe del
2016, sin embargo, se debe tener una mayor precision de informacion con datos actuales
alineadas al contexto peruano para de acuerdo a ello sacar conclusiones precisas (Alianza
del Pacifico, 2017). Por ello el presente estudio caracterizara la realidad comercial de AP
aportando informaciéon que servira como base y referencia para futuros estudios

aplicados.

CAPITULO II: REVISION Y FUNDAMENTACION TEORICA

2.1 Antecedentes

»= La investigacion presentada por Caballero (2021): “Relacion de la
inversion extranjera directa y la desigualdad de los ingresos en los paises
de la Alianza del Pacifico”, la cual se realizd bajo un estudio
economeétrico, con método de andlisis de disefio no experimental, analiz
el efecto de la inversion extranjera directa (IED) sobre la desigualdad de

ingresos de los paises miembro del bloque econdmico desde una
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perspectiva sectorial. Entre otras cosas se concluye que la (IED) tiene una
relacién positiva con la desigualdad de ingresos, siendo la magnitud de su
efecto baja. Asimismo, se determiné el efecto en los sectores primarios,
manufactura, servicios, corrupcion de la desigualdad de ingresos de los
paises de la Alianza del Pacifico.

La investigacion presentada Wong (2020) titulada: “Apertura comercial,
crecimiento econdémico y desarrollo humano en los paises de la Alianza
del Pacifico de 1998-2015”, la cual se realizO bajo una estimacion
cuantitativa de un modelo econométrico en el contexto de panel data con
variables instrumentales, entre otras cosas concluye que existe una
relacién positiva y significativa entre la apertura comercial y el
crecimiento econdmico, y a su vez una relacion positiva y significativa
entre crecimiento econémico y el Indice de Desarrollo Humano.
Asimismo, en base al desarrollo del comercio de los paises que integran
este blogque econémico, su capital humano no ha sido suficientemente
preparado para utilizar herramientas que ayuden a impulsar el comercio y
su crecimiento econémico.

La investigacion presentada por Aguilar (2020) titulada: “La Alianza del
Pacifico como plataforma para el desarrollo y expansion de la economia
digital del Pert”, la cual se realiz6 bajo un enfoque descriptivo y analitico
y plante6 que el bloque econdmico representaba un gran mecanismo para
lograr la aceleracion de la economia digital del Peru y los paises miembros
del mismo. Entre otras cosas determina una nueva propuesta de politica
exterior del pais, con el propdsito de aprovechar los beneficios de la

digitalizacion con las acciones registradas de la Alianza del Pacifico; y
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junto con ello, se identifican algunos aspectos a fortalecer para lograr una
mejor estrategia de integracion digital en el blogue.

La investigacion presentada por Valladares & Gozalo (2019) titulada:
“Analisis de la Alianza del Pacifico: Alcances y Potencialidades”, la cual
se realizo bajo una metodologia cualitativa, bajo un proceso inductivo de
caracter constructivista; analiza la posibilidad de tomar a este bloque
econdémico como un referente para futuros procesos de integracion y una
alternativa de negociacion multilateral en la OMC, basado en los retrasos
en las negociaciones de las Rondas de Doha. En los resultados del mismo
entre otras cosas concluye la Alianza del Pacifico es un modelo de
integracion modelo para replicarse en la region, puesto que los paises estan
en constante busqueda de apertura hacia los mercados globales, asimismo,
el bloque econémico mantiene una dinamica innovadora que constituye
una alternativa para reemplazar las negociaciones en el sistema
multilateral, aunque esta opcion es considerada “osada”, ya que el propio
sistema esta regido por la OMC.

En la investigacion presentada por Poicon (2018) titulada: “Comercio
exterior con la Alianza del Pacifico, periodo 2011-2017”, la cual se realizd
bajo un enfoque cuantitativo, de disefio no experimental y de tipo
descriptivo tuvo como objetivo demostrar cuan favorable fue el
intercambio comercial del Pertd con los miembros de la Alianza del
Pacifico a través de la recoleccién de datos. La conclusion mas importante
a la que se pudo llegar demostré que el comercio exterior del pais con la

integracion regional de la Alianza del Pacifico fue positivo y beneficio al
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Perl en el periodo analizado, de acuerdo a los resultados de su linea de
tendencia y coeficiente de determinacion.

En la investigacion presentada por Huaman (2018) titulada: “Alianza del
Pacifico: Oportunidades para las empresas peruanas en la exportacion de
servicios E-business”, la cual se realizd bajo un disefio de investigacion
cualitativa no experimental — exploratorio, y tuvo como proposito analizar
y describir las oportunidades de la integracion de los paises como bloque
econdmico, y realizar un documento guia para las unidades productivas
del pais para la exportacion de servicios e-business. Entre otras cosas se
concluyd y determind que existen 03 factores que tienen una mayor
oportunidad de generar exportacion de e-business (salud, educacién y
mineria), debido a la evolucidn en el pais de los desarrollos tecnologicos.
En la investigacion presentada por Cruz (2017) titulada: “Alianza del
Pacifico: El desafio de la integracion”, la cual se realizo bajo un enfoque
descriptivo y analitico, y tuvo como finalidad el analisis de los principales
desafios de la Alianza del Pacifico para llegar a consolidarse como como
un bloque sdlido intrarregional en temas sociales, econémicos politicos y
culturales, asimismo, analiz6 aspectos de competitividad para crear
encadenamientos productivos, los mismos destacan son fundamentales
para el desarrollo empresarial. Entre otras concluye que el bloque
economico debe fortalecerse en zonas de libre comercio, circulaciéon de
bienes, capital, personas, servicios, entre otros similares; antes de integrar
nuevos paises miembros, con el propdsito de generar una integracion mas

profunda, como es el caso de la Unién Europea.
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» Enlainvestigacion presentada por Zevallos (2015) titulada: “Los procesos
de integracion y los tratados de libre comercio al 2014 en el Perd y sus
efectos economicos y financieros”, la cual se realizo bajo un disefio no
experimental empleando el método analitico de tipo descriptivo,
prospectivo y transversal, que tuvo por objetivo analizar los efectos
econdmicos y financieros favorable de los tratados de libre comercio y
acuerdos comerciales del Peru, asi como, determinar la medida de
crecimiento sostenido que ha tenido el pais y sus niveles de desarrollo
econdmico y financiero. Entre otras cosas se concluye que los acuerdo
comerciales y tratados de libre comercio han tenido un resultado

econdémico y financiero positivo.

2.2 Conceptualizacién de variables

2.2.1 Comercio exterior

Para ello es necesario definir y aclarar la diferencia entre el concepto de a)
Comercio Internacional y b) el Comercio Exterior. EI Comercio internacional se
puede entender como la introduccidn o ingreso de productos extranjeros a un pais
y la salida de los mismos a otros paises (Huesca, 2012). Asimismo, se define como
un conjunto de transacciones comerciales que es realizada por privados que
residen en distintos paises, de diferente ordenamiento juridico y con marcadas
diferencias econdmicas y sociales. Muy diferente al comercio interior donde todas
las transacciones se realizan dentro de un espacio econdémico, monetario y juridico
homogéneo (Sampa, 2009, como se cito en Huesca, 2012).

Sin embargo, el Comercio Exterior por su parte es el conjunto de

operaciones de importacion o exportacion de bienes o servicios, que se
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caracterizan particularmente por la presencia publica de un estado determinado y
estdn reguladas por su derecho administrativo economico o por el derecho
comunitario (Sampa, 2009, como se citd en Huesca, 2012). También se puede
definir como aquella actividad basada en intercambios de bienes, capitales y
servicios con diferentes paises, dicha actividad es regulada por normas
internacionales (Quintana et al., 2021).

Ambos conceptos son tratados muchas veces como sinénimos, cuando
estos no lo son. De las definiciones anteriores, se puede observar que el comercio
exterior se enfoca en el intercambio comercial de un pais, blogues o regiones
economicas a otras diferentes a la misma; a diferencia del comercio internacional
que lo aborda de un punto de vista mas general, donde se pueden observar todas
las entidades comerciales que participan. Asimismo, cuando se menciona al
comercio exterior de un pais, se realiza desde la posicion que tiene este con otros

(Huesca, 2012).

2.2.2 Exportaciones
Se entiende como la salida legal de las mercancias nacionales o
nacionalizadas y servicios para su consumo Y utilizacion en el exterior, la cual es
efectuada en determinadas condiciones (Huesca, 2012; MINCETUR, 2014).
Para realizarla se debe cumplir una serie de requisitos legales y operativos
estipulados por diversos organismos involucrados en este proceso. Se identifican
dos tipos de clasificaciones, que para el caso peruano se encuentran en la Ley
General de Aduanas D.L N° 1053 (MINCETUR, 2014).

Existen dos tipos de exportacion en Peru:

2.2.2.1 Exportacién definitiva:
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Entendida como la salida definitiva de mercancias del territorio

nacional para su consumo en el exterior y permanencia por tiempo ilimitado.

2.2.2.2 Exportacion temporal:

Entendida como la salida de mercancias por un periodo de tiempo, ya
sea para reparacion, exhibicion, sustitucion, entre otras. La misma que se

divide en dos tipos:

2.2.2.2.1 Exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado:
La cual tiene la finalidad de reimportar las mercancias importadas en
un plazo determinado no mayor a 12 meses, sin que las mismas hayan sufrido

alguna modificacion.

2.2.2.2.2 Exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo:
La cual tiene la finalidad de transformacion, elaboracion o reparacion
para luego reimportar como productos compensadores, esta se tiene que dar

en un plazo méximo de 12 meses.

2.2.3 Importacion

Hace referencia al régimen aduanero que permite la entrada legal de
mercancias (bienes y servicios) que provienen del exterior, y son destinadas al
consumo interno (Huesca, 2012). También entendida como la compra de bienes y
servicios por parte de una empresa localizada en un pais, a vendedores que residen
en otro.

Para el caso peruano esto se encuentra regido bajo la Ley General de
Aduanas D.L N° 1053, la misma que considera tres modalidades de importacion

(MINCETUR, 2014):
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2.2.3.1 Importacion para el consumo:

Es la importacion definitiva de mercancias que provienen del exterior para
ser destinadas al consumo una vez se realice el pago de derechos arancelarios y

demas impuestos, asi como multas, recargos y otros pagos de obligacion aduanera.

2.2.3.2 Reimportacién en el mismo estado:

En la cual se permite el ingreso al pais de mercancias exportadas con
caracter definitivo exonerandolos de pagos de derecho arancelarios y otros
impuestos aplicables con la condicion de no haber sido sometidas a ninguna
transformacion, modificacion, reparacion, etc. Se establece que el plazo maximo
para acogerse a este régimen es de 12 meses a partir de la fecha de embarque de

la mercancia.

2.2.3.3 Admision temporal para reexportacion en el mismo estado:

En la cual se permite el ingreso temporal al pais de ciertas mercancias
exonerandolos de pagos de derecho arancelarios y otros impuestos aplicables
siempre que estén destinadas a ser reexportadas sin experimentar ninguna
modificacion, con excepcidn del deterioro normal y depreciacion. El plazo en este
caso no puede exceder los 18 meses a partir de la fecha del levante.

Por otro lado, también se identifican dos tipos de importaciones (MINCETUR,

2014):

2.2.3.3.1 Importacion directa:
En la cual se encuentran todas las empresas que se dedican a la
importacion de diversos bienes, para su distribucion y venta en el mercado

interno. En esta clasificacion también se encuentran las materias primas que
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se utilizaran posteriormente para la produccion de bienes finales. En este caso
la empresa importadora es responsable de liquidar las obligaciones con

terceros y el pago de los impuestos respectivos.

2.2.3.3.2 Importacion indirecta:
En la cual una persona o empresa utiliza los servicios de otra para
importar productos. En este caso da parte una empresa intermediaria que es
responsable de liquidar gastos aduaneros y realizar el pago de impuestos

respectivos.

2.3 Conceptos Relacionados

2.3.1 Zona productora:
Este término también es utilizado a nivel operativo en aduanas del Peru en el
territorio nacional y se utiliza para identificar el lugar donde se cultiva la materia prima,

entendiéndose como bienes con o sin transformacién productiva.

2.3.2 Zona exportadora:
Este término es utilizado a nivel operativo en aduanas del Perl en el territorio

nacional y hace referencia al lugar de origen del bien o servicio destinado a la exportacion.

2.4 Historia, principios y objetivos de la Alianza del Pacifico

La Alianza del Pacifico nace el 28 de abril de 2011 en Lima con la firma de la
Declaracion Presidencial sobre la Alianza del Pacifico para su conformacion de un area
de integracién profunda, mediante un proceso de integracion politica, econémica y
cooperacion en América Latina entre Chile, Colombia, México y Peru (Prado &

Veldzquez Flores, 2016). El objetivo de la alianza es profundizar los acuerdos
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econdmicos, comerciales y de integracion entre paises miembros direccionados en la libre
circulacion de bienes, servicios, capitales y personas. Asi también conformar una
plataforma de articulacion politica e integracién econémica y comercial con proyeccion
mundial, en especial hacia el Asia Pacifico. Con fin de impulsar un mayor crecimiento
econdémico y desarrollo social de sus naciones para reducir desigualdades y lograr un
mayor bienestar (Alianza del Pacifico, 2022; Garcia, 2013).

Para cumplir con los objetivos de la integracién se origina acuerdo marco de la
Alianza del Pacifico el cual propone seis lineas de accion: a) Consolidar una zona de libre
comercio entre las partes a través del intercambio comercial de bienes y servicios, b)
liberalizar la libre circulacion de capitales y avanzar en la promocion de inversiones entre
pares, ¢) desarrollar acciones de facilitacion del comercio y asuntos aduaneros que facilite
la libre movilidad de bienes, d) facilitar la libre movilidad de personas y de transito
migratorio, e) enfrentar la delincuencia organizada transnacional fortaleciendo las
coordinacion de las instancias de seguridad publica y de procuracion de justicia y
finalmente f) desarrollar mecanismos de cooperacion.

Asimismo, este blogue econémico aparte de los 4 miembros integrantes cuenta
con 61 paises observadores, quienes han recibido una invitacion permanente para
participar en las sesiones publicas del bloque y tienen acceso a documentacion que
cuentan con caracter privado, asimismo, pueden proponer programas Yy acciones
conjuntas (Alianza del Pacifico 2022), se distribuyen de la siguiente manera:

e Ameérica (14): Argentina, Canada, Costa Rica, Ecuador, El Salvador, Estados

Unidos, Guatemala, Haiti, Honduras, Panama, Paraguay, Republica
Dominicana, Trinidad y Tobago, y Uruguay.

e Africa (2): Egipto y Marruecos.
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e Asia (12): China, Corea (del Sur), Emiratos Arabes, Filipinas, India,
Indonesia, Israel, Japon, Kazajistan, Paquistan, Singapur y Tailandia.

e Oceania (2): Australia y Nueva Zelandia

e Europa (31): Alemania, Armenia, Austria, Bélgica, Azerbaiyan, Bielorrusia,
Croacia, Dinamarca, Eslovaquia, Eslovenia, Espafia, Finlandia, Francia,
Georgia, Grecia, Hungria, Irlanda, Italia, Lituania, Noruega, Paises Bajos,
Polonia, Portugal, Reino Unido, Republica Checa, Rumania, Serbia, Suecia,
Suiza, Turquia y Ucrania.

Por otro lado, se destaca que desde el 26 de enero de 2022, en la XVI Cumbre de
la Alianza del Pacifico, se logré firmar el TLC entre Singapur y la Alianza del Pacifico,
que entrando en vigor hara de este pais un Estado Asociado del blogue (Alianza del
Pacifico, 2022).

Entre el 2010 al 2014 el comercio intra regional fue reducido en relacion al
mundial, donde en el 2010 obtuvo $ 16 012 356 millones a $ 19 258 955 millones en
2014, donde los principales socios estratégicos son: Estados Unidos, China y la Union

Europea (Prado & Velazquez Flores, 2016).
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Tabla 2

Exportaciones de los miembros de la AP entre ellos, con América Latinay el Caribe y
con el resto del mundo, 2010-2014
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Nota: Datos en mil millones de dolares. Tomado de Prado & Veldzquez Flores, 2016.

Hasta esa fecha se observa que los resultados fueron poco representativos, por lo
cual el principal desafio seria una mayor vinculacion comercial acompafiado de mayor

compromiso politico para fortalecer los lazos comerciales.

2.5 Indicadores macroecondémicos y sociales de los miembros de la Alianza del

Pacifico

Se presenta la siguiente tabla a fin de contextualizar el estado actual de cada uno

de los miembros.



Tabla 3

Indicadores sociales y macroeconémicos de los paises miembros de la AP 2019

30

Indicadores Poblacion Tasa de PBI PBI per capita Exportaciones Importaciones Indice Iindice
total Desempleo Mil US$aprecios US$aprecios US$aprecios competitividad Gini
Millones % de la PA millones actuales actuales actuales De 141 paises  Desigual de
total (OIT) ingresos
0-100
Chile 18.95 7,3 279,390 14,741.7 68,76 69,89 33 44 42
mil millones mil millones
Colombia 50.34 10 323,43 6,425 39,49 52,7 57 51,3
mil millones mil millones
México 127.58 3,5 1270 9,950.5 460,7 467,34 48 46,7°
mil millones mil millones
Peru 32.51 3,4 228,47 7,027.6 47,69 42,28 65 41,6
mil millones mil millones

Nota: Base de Datos del Banco Mundial y Foro Econémico Mundial. (%) El valor mostrado es del afio 2017 ya que no se cuenta registro para el afio 2019. (*)

El valor mostrado es del afio 2018 ya que no se cuenta registro para el afio 2019. Elaboracion Propia.
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2.6 Fundamentacion teérica

Haciendo una revision de los beneficios que trajo consigo el comercio
internacional, los tratados y las alianzas comerciales, es necesario conocer los
antecedentes e historia del comercio mundial. Segun (Roman, 2001), las relaciones
comerciales inician en la época de los griegos en el siglo IV A.C., sin embargo, su
florecimiento se desarroll6 en Espafia romana y la Metrépoli cuya actividad principal
pasaba por el puerto de Cartagena. La globalizacion de la economia y la universalizacion
del comercio internacional estaria comprendida por la segunda mitad del siglo XXy se
inicia a finales de la Segunda Guerra Mundial con un espiritu de colaboracion y
solidaridad entre naciones dando lugar a la creacion a la primera agencia de las Naciones
Unidas (NNUU) en 1943 y en 1994 se celebra en Bretton Woods (EEUU) la conferencia
internacional monetaria y financiera, en la que se crea el Fondo Monetario Internacional
(FMI), Banco Interamericano de Reconstruccién y Desarrollo (BIRF) y el Banco Mundial
(BM), que en conjunto tendrian el objetivo de reconstruir el sistema internacional de
intercambios y pagos Y facilitar recursos crediticios para la reconstruccion de la economia
europea.

Asimismo, la idea general de las Naciones era el fortalecimiento de las relaciones
comerciales entre los paises y para ello se firmd el “Acuerdo General sobre Aranceles de
Aduanas y Comercio” (GATT) que buscaba facilitar y regular las relaciones comerciales
entre los paises. Otra idea del programa de NNUU era la apoyar el crecimiento econémico
mundial y en especial a los paises subdesarrollados, con ese fin se crea el “Consejo
Econémico y Social de las NNUU sobre Comercio y Desarrollo” (UNCTAD) (Roman,

2001).
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De acuerdo al mismo autor, la influencia de estos organismos internacionales
ocasionaron cambios a nivel comercial, en tal sentido, se pudieron dividir en las siguientes
etapas: a) Fase de Auge de 1950 a 1968 que se caracteriza por hegemonia de los EE.UU.,
también llamada la “edad de oro” del capitalismos porque se logrd un crecimiento del
comercio de alrededor 6 % anual concentrada solamente en los paises desarrollados, entre
ellos: EE.UU., Canad4, Japdn, Australia, y algunos paises de Europa occidental, en tanto
los paises en via de desarrollo experimentaron un crecimiento econémico debid a sus
politicas de industrializacién, mas no alcanzaron ni desarrollo econémico ni desarrollo
social, b) Fase de Recesion comprendida por los afios de 1968 a 1979 donde el liderazgo
del comercio internacional lo tendrian EE.UU., Japén y Europa Occidental; donde
EE.UU. experimenta su primer déficit comercial perdiendo competitividad y en
consecuencia la pérdida del valor del dolar, en 1973 tiene lugar el primer gran “CRACK”
del petrdleo, que obliga a realizar una politicas de ahorro energético y se potencia la
energia nuclear, en esta etapa también surgieron nuevos paises cuya actividad béasica fue
la industrializacién y la exportacion de productos manufacturados como: México, Brasil
y los denominados ‘‘cuatro tigres” o “cuatro dragones” (Corea del Sur, Hong-Kong,
Singapur y Taiwan); por ultimo la c¢) Fase de Expansion comprendida por 1979 a 1990,
entre los afios de 1979 a 1982 se da una etapa de reajuste y es a partir de ese afio que
inicia realmente la expansion econdémica, donde el sector servicio representaba el 20%
del comercio, entre los subsectores mas dinamicos se identifica la informética, la
automatizacién, la manufactura, los componentes electronicos, los plasticos y las
telecomunicaciones.

El 70% del comercio correspondia a los bienes facturados entre los paises
desarrollados, donde alrededor de 600 multinacionales representaban el 25% de la

produccién mundial, los salarios decrecieron e incremento el desempleo. A partir de 1982
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aumentaron los tipos de interés y el nivel de endeudamiento de los paises orillandolos a
una crisis internas y nuevos desequilibrios socio economicos (Roman, 2001).

Segun el mismo autor, todos los paises se inclinaron a interrelacionarse cada vez
mas en esos afios, como parte del fendmeno de la globalizacion. Estos acuerdos
permitieron consolidar un solo mercado de mayores dimensiones dentro de las cuales se
distinguen cuatro diferentes: a) Preferencia aduanera: una serie de paises se conceden
ventajas arancelarias y comerciales como fue el Acuerdo preferencial de Espafia (CEE)
de 1970, b) Zona de libre comercio: las cuales suprimen los aranceles y tasas equivalentes,
asi como la restriccion en el trafico entre paises asociados, conservando cada pais su
propio arancel respecto a terceros paises como La Asociacion Europea de Libre Comercio
(EFTA), ¢) Uniones aduaneras: donde ademas de la supresion de aranceles y tasas de
equivalencia, se crea un arancel comun, que aplican todos los miembros frente a terceros
paises, como lo hizo la Unién Europea o el Mercado Comdn del Sur (MERCOSUR)
compuesta en 1991 por Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay, y d) Unidn econdmica,
que combinan la supresion de restricciones al intercambio de mercancias y de factores de
la produccion (capital y trabajo) con un cierto grado de armonizacion de las politicas
econdmicas nacionales, es decir una unificacion de las politicas monetarias, fiscal y de
rentas y la creacion de una moneda Unica, como lo estaba por ser la Union Monetaria
Europea que se encontraba por finalizar su constitucion.

En caso de Latinoamérica los avances de integracién surgieron en el siglo XIX
con el suefio de Bolivar, los primeros esfuerzos se dieron en los sesenta enmarcados en
politicas y los programas de Alianza para el Progreso impulsado por EEUU, la cual
consideraba la creacion de zonas de libre comercio como una estrategia que fomenta el
desarrollo econémico. La Alianza para Progreso reivindicaba el concepto del hemisferio

occidental, y la concepcion panamericanista planteada originalmente en el afio 1889, esta
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alianza respondi¢ a la necesidad estratégica de ese pais para asegurar su predominio en
América Latina y consolidar asi su posicion suprema en el conflicto Este-Oeste de guerra
fria (Palacios, 1995; Grabendorff, 2015)

De acuerdo a los mismos autores es que bajo ese contexto los paises
latinoamericanos buscaban fortalecer sus débiles economias y reducir su dependencia con
EEUU, es asi como recurrieron a la integracion de grupos de paises con la meta comun
de ampliar sus mercados y expandir la sustitucion de importaciones en escala regional.
En ese sentido en 1960 nace el Mercado Comdn Centroamericano (MCCA) y la
Asociacion Latinoamericana de Libre Comercio (ALALC), estos tenian el objetivo de
eliminar las barreras al intercambio econdmico entre los paises miembros, crear un
mercado comun en una década, generar economias de escala y de esta manera ampliar el
intercambio interregional que se afianzaria con el proyecto del Pacto Andino y concretado
en el Acuerdo de Cartagena de 1969, sin embargo, los instrumentos utilizados por ambas
entidades obstaculizaron llegar a la meta quedandose en voluntades. Ya en 1980 se dio
origen a la Asociacion Latinoamericana de Integracién (ALADI), esta integracion
abandona la idea de crear un mercado comdn y abrio paso a un modelo de integracion
méas abierto y flexible mediante proyectos especificos, con ello la integracion
latinoamericana y el comercio intrarregional perdieron dinamismo e incrementaron los
acuerdos bilaterales en toda la region. En los ochenta se produjo la integracion comercial
radical convirtiéndose en un instrumento ofensivo de insercion en la economia
internacional y su poder de negociacion, y en los noventa se fortaleci6 con el Tratado de
Asuncion con el que el Mercado Comun del Sur (MERCOSUR) se puso formalmente en
marcha como respuesta a las exigencias de un mundo que se fragmentaba en blogues que

surgian con mucha fuerza de Europa Occidental y América del Norte.
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Para 1981 estudios internacionales llegaron a la conclusion de que Latinoamérica
empezaba arrojar resultados conceptuales y practicos en términos de integracion, sin
embargo, aun vacilaban en emplear su ya rico instrumento de politica exterior y no
aprovechan plenamente su poder de negociacion, junto a la falta de decisiones audaces
limitaron su desarrollo y por tanto aceptaban un papel opresivo y débil en el sistema

internacional (Kornat, 1981).

2.6.1 Teorias de comercio internacional

2.6.1.1 Mercantilismo

Es la primera teoria del comercio internacional y surgi6 en Inglaterra en el
siglo XVI, en ella se describe que es conveniente para un pais mantener un
excedente de exportaciones frente a las importaciones. Esta teoria manifestaba que
la acumulacion de mas oro incrementaria la riqueza de los paises obteniendo un
resultado favorable en la balanza comercial, donde las ganancias de unos paises

significan perdidas para otras (Charles, 2011).

2.6.1.2 Teoria ventaja Absoluta

Adam Smith en 1776, afirmaba que cada pais podia especializarse en los
bienes que poseia definiéndolo como ventaja absoluta, en otras palabras,
entendida como la capacidad de producir un bien a un costo absolutamente menor
medido en términos de unidades de trabajo (Torres, 1976), ante ello el autor
establece que un pais debe especializarse en la produccion de mercancias en las
gue posee ventaja competitiva. Para Fita (2007) es la diferencia de costes entre
paises donde de acuerdo a su apertura comercial les permitiria a los paises

especializarse en la actividad productiva en la que poseen ventaja absoluta,
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aumentando asi la eficacia de sus recursos. Donde se tendria que importar los
productos en la que el pais no pueda generar ventaja absoluta con sus
competidores.

Esta mejora en los procesos industriales en la produccion de determinados
productos son los que hacen que se convierta cada pais en un referente mundial,
es asi como se da armonizacion de las producciones con respecto a las ventajas

absolutas de cada pais.

2.6.1.3 Teoria de la ventaja comparativa

David Ricardo fue el precursor de esta teoria, el cual indica que un pais
debe especializarse en bienes y servicios que produzca de manera eficiente y
adquiera de otros paises aquellos productos que se produzca de manera menos
eficiente. Donde sugiere que el libre comercio ilimitado genera el incremento de
la produccion mundial donde se propicia un beneficio generalizado que estimula

el crecimiento econémico (Charles, 2011).

2.6.1.4 Teoria Heckscher - Ohlin

Este modelo se desprende de los principios de ventaja comparativa
explicada por Ricardo (1817), donde los economistas Eli Heckscher y Bertil
Ohlin, amplian el concepto. Escobar (2010) refiere que el modelo H-O expresa
gue con acceso a la misma tecnologia los paises tenderian a especializarse y
exportar aquellos bienes que utilizasen intensivamente, como también en los
productos con los que estan abundantemente dotados; al poder producirlos con
menores costes relativos, y a importar los bienes que utilizasen un uso mas

intensivo de los factores cuya dotacién fuera relativamente escasa. EI modelo H-
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O tiene varios supuestos a) rendimientos constantes a escala, b) igualdad de
tecnologia, c) el bien x es intensivo en trabajo, d) el bien Z es intensivo en capital,
f) movilidad perfecta de los factores de produccion en cada pais, y finalmente e)
utilizacion de todos los recursos y competencia perfecta.

Es asi como se puede explicar que el modelo Heckscher — Ohlin trata de
resolver la optimizacion del comercio internacional mediante la especializacion
de los productos que el pais mas disponga y tenga en grandes volimenes, para asi

disminuir costos y generar la ventaja competitiva (Charles, 2011).

2.6.1.5 Teoria del ciclo de vida del producto

Vernon propuso esta teoria a mediados de siglo XX, afirma que la riqueza
y el tamafio del mercado influyen en las empresas como incentivos para la
producir nuevos productos, esta teoria sugiere que los patrones comerciales son

influidos por el lugar en el que un nuevo producto se introduzca (Charles, 2011).

2.6.1.6 Nueva teoria del comercio

Nace en la época de los setenta cuando se cuestiona las suposiciones de
rendimientos decrecientes de la especializacion utilizada en la teoria del comercio
internacional; donde muchas empresas experimentaban rendimientos decrecientes
de la especializacion por la presencia de economias de escala. Es asi como la
nueva teoria sostiene que un pais puede predominar en la exportacion de ciertos
productos al ser precursor del mismo. En algunas cosas se ejemplifica como una
estrategia de politica comercial al aplicar subsidios en determinadas industrias

dotandoles de mayores posibilidades en el mercado (Charles, 2011).

2.6.1.7 Teoria de ventaja competitiva de una nacién — Diamante de Porter



38

Charles (2011) menciona que, en 1990 Michel Porter, a diferencia de la
ventaja comparativa, sugiere que el comercio esta determinado por cuatro
atributos de un pais y estos promueven o impiden la creacion de mayor ventaja. A

estos factores en conjunto se le denomina el diamante Porter:

= Dotacidn de factores: la posicion nacional de los factores de produccién
como es la mano de obra calificada o la infraestructura para competir en
una industria.

= Condiciones de demanda: se refieren a la naturaleza de la demanda de un
bien o servicio.

» Industrias conexas o de apoyo: hacen referencia a la ausencia o presencia
de industrias proveedoras y conexas que sean competitivas dentro de una
nacion.

= Estrategia, estructura y rivalidad de la industria: refiriéndose a las
condiciones de un pais que rigen la forma en la que operan las compafiias
en su creacién, organizacion y direccidn; como también la naturaleza de

su rivalidad.

2.6.2 Teorias de integracion econémica
La integracién econdmica lo define (Cornejo, 2021), como:

Proceso mediante el cual dos 0 mas paises deciden avanzar -gradual y
conjuntamente- en su camino al desarrollo, unificando sus politicas en diferentes
aspectos (comerciales, aduaneros, monetarios, financieros, migratorios,
tecnoldgicos, educativos, de salud, de infraestructura fisica, de defensa, relaciones

exteriores, entre otros), y siendo conscientes -todos- que, al avanzar, hay que ceder
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soberania nacional y asumir costos a fin de obtener beneficios superiores para el

bloque regional. (p. 2)

Sobre las teorias de integracion economica, se tienen varias perspectivas de
diferentes autores, como:

Rdpke (1950) afirmando que el mundo desde 1700 a 1914, las naciones
vienen integrandose de manera positiva. Que este gran periodo fue, impulsado con
el mercantilismo feudal, rebeliones de los paises y la libertad comercial que
ocasiono eso. Asi mismo, a Ropke se le considera como el primer autor en
mencionar el termino de integracién econdmica, en el afio 1939.

De acuerdo a ello, en los afios 50 después de la Segunda Guerra Mundial, es donde
el concepto de integracion economica, tuvo mas revuelo. Donde autores como
Chacholiades et.al. (1982), desarrollaron la teoria de las Uniones Aduaneras, donde se
indica que las diferencias de los costos unitarios es lo que da los beneficios o perdidas de
los paises en una union, asimismo, se asegura que hay bienestar si se gesta mas comercio.
Mendoza (2014), continuo con esta investigacion e identifico que las mismas tienen
efectos sobre el consumo cuando debido a la reduccidn arancelaria dentro de la union se
produce una tendencia a sustituir mercancias que antes provenian de paises que no forman
parte de la misma; lo cual demuestra que la Unién Aduanera disminuye las barreras
comerciales y no representa un impedimento para el comercio con paises fuera de la unién
que ofrezcan una tarifa de precios mas comodos para el pais (De Lombaerde, 1996).

Balassa (1964), indica que la integracion econdmica es “el proceso o estado de
cosas por las cuales diferentes naciones deciden formar un grupo regional”. Teniendo en
cuenta que la integracion se da gracias al comun beneficio que se le retorna a los paises,
que participan en ella, y que, para llegar a eso, se tiene que pasar por un proceso en un

determinado periodo de tiempo.
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También Tugores (2006), define a la integracidn econémica como un proceso
mediante el cual se van eliminando caracteristicas diferenciales entre los paises miembros
y ayudan a unificar a las naciones. De acuerdo a ello, se puede inferir que la integracién
econdmica es un proceso en el cual los paises se apertura comercialmente entre ellos,
ajustando y bajando barreras arancelarias para que haya un mejor beneficio para cada
nacion.

Después de la revision sobre las teorias de comercio internacional, segun
(Krugman, 1988) la primera generacion de modelos del comercio internacional se basaba
en insumo-producto, la bibliografia del comercio industrial concluye que el comercio no
tradicional basada en las economias de escala era prominente entre economias similares,
por lo que aplicaba en el comercio de Norte a Norte, pero que le comercio de Norte a Sur
podria arrojar diferentes resultado, es asi como se recomendé analizar y evaluar con
métodos tradicionales la interaccién comercial de Norte a Sur y de Sur a Sur.

En Latinoamérica se evidencia que, al margen de razones politicas, cuando un
grupo de paises comienzan articularse en proceso de integracion, la razon econdmica
objetiva es el incrementar el nivel de bienestar de los paises miembros. Asi mismo, al
trascurrir los afios se evidencia que existen efectos positivos derivados de los acuerdos
bilaterales de integracidn entre ellos: a) mayor especializacién, b) fluidos procesos de
intercambio comercial, ¢) tamafio de mercado, d) tasa de crecimiento econdémico, €)
mayor aprovechamiento de economias de escala, f) estimulos a la inversion privada y

estimulo técnico, y finalmente g) incremento en la competencia (Garcia, 2005)

2.6.2.1 Niveles de un Proceso de integracion

Balassa (1964), indica que la integracion econdémica, hay diferentes

grados, siendo: zona de libre comercio, unién aduanera, mercado comun, union
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economica e integracion econdémica total. Adicionalmente, Cornejo (2021),
integra una nueva etapa a la menciona por Balassa, denominada etapa preliminar,
donde se desarrollan las negociaciones que desembocaran en el inicio a zonas de

libre comercio.

2.6.2.2 Zona de libre comercio.

Acosta (1996) define la zona de libre comercio, el lugar donde las naciones
miembros remueven entre si todos los impedimentos o barreras comerciales, pero
retienen su libertad con relacion a la determinacion de sus politicas versus el
mundo exterior.

Petit (2014), reafirma lo dicho anteriormente y agrega que esta fase de la
integracion se tiene que tener un control entre los paises para la revision de las
mercancias transitadas, creandose las reglas de origen y otras medidas
paraarancelarias, el objetivo central de esta fase; para Morales (2018) es la
eliminacion de barreras arancelarias para producir competitividad entre los
miembros del bloque y aumentar inversién con la finalidad de fomentar la
cooperacion entre los miembros. Se puede decir que es el primer paso para la
unién total, y se considera la forma mas simple de integracion lo que marca el
inicio de las mejoras en los beneficios arancelarios entre los paises miembro del
bloque, manteniéndose los obstaculos arancelarios a los otros paises no miembros.

Ejemplo de esta fase de la integracion se encuentran: El tratado de Libre
Comercio de América del Norte (NAFTA), Alianza del Pacifico, Acuerdo
Transpacifico de Cooperacion Econémica (TPP), y los diversos Tratados de Libre

Comercio (TLC).
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2.6.2.3 Unién Aduanera.

Para Morales (2018), en la Unidn Aduanera, los paises signatarios ademas
de permitir la libre circulacién de los bienes establecen una tarifa arancelaria
comun, de modo tal que cualquier pais no signatario que deseen exportar en los
paises firmantes esta sujeto al mismo arancel. Basicamente, la Unidén Aduanera es
cuando un conjunto de paises que se juntan en un bloque economico (Union
Aduanera), eliminan sus barreras tanto arancelarias como paraarancelarias y entre
los miembros se genera aranceles y deméas medidas comunes para los paises que
estan fuera del bloque econdémico que deseen establecer alguna relacion con algun
pais miembro del bloque.

La Union Aduanera tambiéen influencié en benéficos politicos, como la
Unién Aduanera Alemana a la Unién Aduanera Italiana, que influyo la creacién
de Italia. Se le puede considerar la segunda fase de la integracion, donde el bloque
se fortalece, ya que se unen arancelariamente las regiones miembros, y toman un
comun arancel para las regiones no miembros del blogue. Ejemplos de la Unién

Aduanera son: la Comunidad Europea, Pacto Andino, entre otras.

2.6.2.4 Mercado Comun.

Para Morales (2018), el mercado comun se caracteriza por eliminar todas
las barreras que impiden la libre circulacion de todos los factores productivos:
bienes y servicios, capitales y trabajadores, como la eliminacion de las barrera
arancelarias de manera reciproca. Asimismo, entre los paises miembros no existe
medidas de control tan abrasivas para el ingreso, desplazamiento y salida de

personas.
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Ejemplos de mercado comudn; Mercado Comun del Sur (MERCOSUR),
Asociacion de Naciones de Asia Sudoriental (ASEAN), Comunidad del Caribe

(CARICOM), Mercado Comun Centroamericano (MCCA), entre otros.

2.6.2.5 Unién Econdémica.

Para Petit (2014), define a la Union Econdémica como, un grado muy
avanzado de integracion que va mas alla de un mercado comun, donde se unifican
politicas econdmicas, pero mantienen la soberania fiscal y legislativa. La union
econdmica incluye la union monetaria o de las paridades de las monedas, cuya
fase mas avanzada puede conducir a la circulacion de una moneda Unica y a la
instauracion de una autoridad monetaria central. Considerada como la union total
de politicas monetarias, fiscales y legislativas.

Segun Morales (2018), es un mercado comun en el que se procede a la
coordinacion de politicas econdmicas y al establecimiento de politicas comunes
destinadas a favorecer el desarrollo regional y reducir las disparidades internas.

Por ello se puede entender que la Union Econdmica sucede cuando el
bloque econdmico evoluciona y tiene injerencias politicas econdmicas generales
y unificadas. Se unen, ya la politicas fiscales y monetarias de los paises miembros
en una sola, en pro del blogue. Ejemplo de esto es, Unién Europea, Union

Econdmica Rusia-Bielorrusia (1994).

2.6.2.6 Unién Total

La Unién Total para Acosta (1996), es la transformacion de los miembros
en literalmente una nacién, donde se unifican tanto las politicas fiscales y

monetarias, las politicas legislativas. Para Petit (2014), implica la aparicion de
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una autoridad supranacional que adoptara las decisiones de politica fiscal,
monetaria y cambiaria, como un ente supervisor y fiscalizador de estas politicas
para controlar el orden y las normativas generadas. Por otro lado Charles (2011),
lo denomina como unién politica, en el cual los estados miembros cuentan con un
aparato politico, el cual se haria responsable de la politica tanto econdémica, social

y del exterior.

Figural

Niveles de un proceso de integracion

Unién politica

Union econdmica

Nota: Tomado de Charles (2011).

La generacion de la integracion economica se desarrolla en dos enfoques y por
ende los objetivos son respecto a los enfoques: (Morales, 2018; Petit, 2014)
» Eliminacion de barreras politicas, fiscales y monetarias
= Mayor competitividad empresarial
= Mayor impulso en el crecimiento colectivo
= Establecer estandarizaciones arancelarias a los miembros

= Eliminar riesgo de economia global
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CAPITULO I1I: METODO

3.1 Tipo de estudio

El presente estudio tiene un enfoque cuantitativo de disefio no experimental ya
que los datos analizados son de caracter historico y no seran manipulados; y es
longitudinal ya que el estudio sera aplicado en un periodo de tiempo. De acuerdo a
(Hernéndez et al., 2014), el presente trabajo es de “tipo descriptivo” ya que se busca
detallar cada propiedad y/o caracteristicas relevantes de algun fendmeno que esta siendo
estudiado, que en este caso es conocer como ha evolucionado el comercio exterior de
Per( con los paises miembros de la Alianza del Pacifico desde el periodo en que se firma

el acuerdo de integracion.

3.2 Poblacion y muestra

= Poblacion: Documentos que hagan referencia al intercambio comercial que
realiza Per( con los paises integrantes de la Alianza del Pacifico
= Muestra: Valor y volumen de las exportaciones e importaciones totales

peruanas en los afios 2011 al 2019.

3.3 Técnicas del instrumento

Para la recopilacion de datos a nivel comercio exterior e identificacién de
principales productos se ha utilizé el andlisis documental, asimismo para lograr los
objetivos del estudio se utilizé dos instrumentos de recoleccion en los cuales se registros
la informacion. Las bases de datos utilizadas fueron: Banco Mundial, TradeMap, entre

otros (Hernandez et al., 2014).
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3.4 Instrumento

La presente investigacion hace necesaria la creacion dos fichas de registro los cual
seran los instrumentos utilizados para la recoleccién de datos; los mismos que cuentan
con la validacion de expertos y son los siguientes:

El primer instrumento responde al objetivo especifico 1 y 2 del estudio: 1)
Identificar como han sido las exportaciones del Per( hacia los miembros de la Alianza
del Pacifico, periodo 2011-2019; y 2) Identificar como han sido las importaciones del

Per( con los miembros de la Alianza del Pacifico, periodo 2011-2019.

Tabla 4
Instrumento 1: Intercambio comercial del PerG con los paises integrantes de la Alianza

del Pacifico en los periodos del 2011-20109.

VALOR VALOR VOLUMEN VOLUMEN

PAIS  ANO  ExpORTADO IMPORTADO EXPORTADO IMPORTADO

Nota: Este es el instrumento guia que se utilizara para la extraccion de datos que sera
aplicado con cada miembro de la Alianza del Pacifico. Elaboracion propia.

El segundo instrumento responde al objetivo especifico 3 del estudio: Definir los
seis principales productos exportados e importados del Per con cada uno de los paises

integrantes de la Alianza del Pacifico y tendra la siguiente estructura:
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Tabla 5
Instrumento 2: Identificacion de principales productos exportados e importados con los

paises integrantes de la Alianza del Pacifico.

£ N VALOR VOLUMEN VALOR VOLUMEN
PAIS ~ANO  PRODUCTO EXPORTADO EXPORTADO PRODUCTO IMPORTADO IMPORTADO

Nota: Este es el instrumento guia que se utilizara para la identificacion de los principales
productos comercializados del Pert con los paises miembros de la alianza del pacifico en
los periodos de 2011 al 2019. Elaboracion propia.

3.5 Procedimientos

La recoleccion de datos, serd por medio el registro en los instrumentos
mencionados en el anterior punto, donde identificard los valores de indicadores de
intercambio comercial que realiza Per( con los paises integrantes de la Alianza del
Pacifico.

Asimismo, a partir de estos datos se determinard la linea de tendencia de la
relacion comercial en los periodos estudiados mediante una regresion lineal simple, que
segun Lopez y Fachelli (2016) ponen en manifiesto la relacion de dependencia sencillay
directa entre dos variables cuantitativas (de manera lineal), y utilizan un coeficiente de
determinacion que permite medir el poder de prediccién del modelo de regresion.

El primer instrumento responde al objetivo general y especificos 1y 2; vy el

instrumento 3 al objetivo especifico.
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CAPTULO IV: RESULTADOS

4.1 Resultados del comercio exterior de Peru con la Alianza del Pacifico

4.1.1 Valor monetario y volumen exportado hacia Chile

Tabla 6

Valor y volumen exportado hacia Chile

3 yALOR,EXPORTA_DO % de VOLUMEN % de
ANO Miles de dolares americanos Variacion EXPORTADO Variacion
(FOB) Toneladas

2011 1948 068 2 183 026

2012 2 029 682 4.2 2 534 337 16.1
2013 1685433 -17.0 2 484 564 -2.0
2014 1543480 -8.4 2473740 -0.4
2015 1069123 -30.7 2410421 -2.6
2016 1007 532 -5.8 2 345 482 -2.7
2017 1041053 3.3 2658 162 13.3
2018 1212370 16.5 2 680 537 0.8
2019 1280684 5.6 2 808 170 4.8

Nota. Elaboracion propia con datos adaptados de TradeMap.

Los valores exportados hacia Chile en los periodos del 2011 al 2019 se representan
por un total de $ 12 817 425 mil ddlares, representando un 51% de participacion con
relacion al total exportado de todos los miembros de la alianza. En los cuales se registro
en el afio 2012 el mayor valor exportado con un total de 2 029 682 Mil dolares y en el
2016 el menor valor exportado con un total de $ 1 007 532 Mil délares. La variacion de
los valores exportados oscila entre los -30.7% a un 16.5%. Adicionalmente, haciendo una
comparacion del 2011 con relacion al 2019 se observa una disminucion de 34.26 de valor
exportado.

Los volumenes exportados hacia Chile en el periodo 2011 al 2019 sumaron un

total de 22 578 439 toneladas, representando un 52% de participacién con relacion al total
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del volumen exportado de todos los miembros de la alianza. En los cuales se registrd en
el afio 2019 el mayor volumen exportado con un total de 2 808 170 toneladas y en el 2011
el menor volumen exportando con un total 2 183 026 toneladas. La variaciéon de los
volumenes exportados oscila entre los -2.7% a un 16.1%. Asimismo, haciendo una
comparacion del 2011 con relacion al 2019, se observa un incremento de 22.26% de

toneladas exportadas.

Figura 2

Valor exportado hacia Chile

Valores de Exportacion Peru hacia Chile

2500000
y =-115770x + 2E+08
R%=0.6509
2000000 ¢ -

N S
-g ..... ...
g . O
%- --------------------- . .
= i : o T
©
>

500000

0
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

Afos
Nota: Elaboracion propia con datos adaptados de TradeMap.

En relacion de las exportaciones realizadas de Per( a Chile en el periodo del 2011
al 2019 se observa una evolucion decreciente, que inicio en el afio 2012, y registro en los
afios 2015 al 2017 los menores niveles de exportaciones.

En cuanto a la tendencia lineal de las exportaciones hacia Chile de los afios 2011
al 2019 se obtiene mediante la representacion de la férmula:

y =-115770x + 2E+08

R2?=0.6509
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Donde Y, es el valor de las exportaciones en Chile. X representan los afios de las
exportaciones. R el coeficiente de determinacion.

En el caso de Chile para el periodo 2011 a 2019, la ecuacion refleja una relacion
negativa entre el valor exportado y el tiempo, por otro lado, se observa una nivelacién
regular en el ajuste de la regresion con un valor de R2 igual a 65%, por lo que se podria
determinar que existe una tendencia lineal en el valor exportado hacia Chile en el periodo
analizado.

Asi mismo, se profundiz6 en el analisis y se identificd la participacion de la
subpartida mas representativa en la relacion comercial con Chile en el afio 2019 el cual
fue: Mineral de molibdeno y sus concentrados sin tostar con un valor que asciende a $
208 510 571 representando un 15.9% del total exportado en valor FOB, como se puede

visualizar en la siguiente tabla:

Tabla 7

Valor exportado hacia Chile — Periodo 2019

PRODUCTOS Wikl S5 L
it| xe

Q?EV.’."QC(ICQ: MINERALES DE MOLIBOENO ¥ SUS CONCENTRADOS, SIN TOSTAR 5.88%

QZ‘EIZWCZ‘:IJC ACIDO SULFURICO n 118,216,090 8.99% 1,242,868 030 0.085

Q?TU?}:U:IJ: ACEITES CRUDCS DE PETROLEO O DE MINERAL BITUMINOSD 4 66,881,013 6.61%

35,851,361 273% 158830924 | 0228

64 26,876,008 2,04% 18229110 | 1.47¢

S Y ACEITES OE PESCADOY SUS FRACCIONES EXC. ACEITE DE HIGADO EN 8RUTO

ERVEZA DE MALTA

Q 2200

s07 23428257 | 0:853
e 7 e o e

Nota: Fuente Veritrade.

19,725,694 1.50%

Asi mismo, en el 2019 las empresas exportadoras con mayor participacion

fueron : 1) SOUTHERN PERU COPPER CORPORATION con 16.1% y 2) PACIFIC
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STRATUS ENERGY S.A. SUCURSAL DEL PERU con 5.5%, como se puede ver en la

siguiente figura.

Figura 3

Empresas exportadoras Pert — Chile periodo 2019

SOUTHERN PERU COPPER CORPORATI...: 16.1 %

_— PACIFIC STRATUS ENERGY S.A. SU...: 5.5 %

" NEXA RESOURCES CAJAMARQUILLAS...: 5.5 %

" PETROLEOS DEL PERU PETROPERU S...: 3.8 %

[OTROS): 65.7 % = T~ REPSOL MARKETING S.A.C.: 34%

Nota: Fuente Veritrade.

Adicionalmente, se identifico a las empresas chilenas que contribuyen en mayor
cuantia en su participacién como importadoras, siendo: 1) MOLIBDENOS Y
METALES S.A. con 10.2% y 2) ENAP REFINERIAS S.A con 6.6%, como se puede

ver en la siguiente figura:

Figura 4

Empresas importadoras Chile — Per( periodo 2019

MOLIBDENOS Y METALES S.A.: 10.2 %

ENAP REFINERIAS S.A.: 6.6 %

. N/A:6.2%

TO THE ORDER OF VITOL INC: 3.7 %

."‘~ TO ORDER: 2.2 %

[OTROS]: 71.1 % -

Nota: Fuente Veritrade.
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4.1.2 Valor monetario y volumen exportado hacia Colombia

Tabla 8

Valor monetario y volumen exportado hacia Colombia

VALOR EXPORTADO VOLUMEN

ARO Miles de délares vapde  EXPORTADO | %
americanos (FOB) Toneladas

2011 1045 370 673 443

2012 921 384 -11.9 551 623 -18.1
2013 854 741 -3.3 530250 -3.9
2014 1230350 223 994 171 87.5
2015 870 689 -23.3 853 291 -14.2
2016 710422 -15.0 694 771 -18.6
2017 673 472 -3.7 556 788 -19.9
2018 747 495 7.1 604 996 8.7
2019 766 031 1.5 763 027 26.1

Nota. Elaboracion propia con datos adaptados de TradeMap.

Los valores exportados hacia Colombia en los periodos del 2011 al 2019 se
representan por un total de $ 7 819 954 mil dolares, representando un 31% de
participacion con relacion al total exportado de todos los miembros de la alianza. En los
cuales se registrd en el afio 2014 el mayor valor exportado con un total de $ 1 230 350
Mil dolares y en el 2017 el menor valor exportado con un total de $ 673 472 Mil ddlares.
La variacion del comercial oscila entre los -23.3% a un 22.3%, asimismo, haciendo una
comparacion del 2011 con relacién al 2019 se observa una disminucion de 26.72% en los
valores exportados.

Los volimenes exportados hacia Colombia en el periodo 2011 al 2019 sumaron
un total de 6 222 360 toneladas, representando un 14% de participacion con relacion al
total del volumen exportado de todos los miembros de la alianza. En los cuales se registro
en el afio 2014 el mayor volumen exportado con un total de 994 171 toneladas y en el

2013 el menor volumen exportando con un total 530 250 toneladas. La variacion de los
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volumenes exportados oscila entre los -19.9% a un 87.5%. Asimismo, haciendo una
comparacion del 2011 con relacion al 2019, se observa un incremento de 11.74% de

toneladas exportadas.

Figura 5

Valor monetario de lo exportado hacia Colombia

Valores de Exportacion Peru hacia Colombia
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Nota: Elaboracion propia con datos adaptados de TradeMap.

En relacion al valor monetario de las exportaciones realizadas de Pert a Colombia
en el periodo del 2011 al 2019, se observa una evolucion inestable, en el 2014 se registrd
el mayor pico de valor exportado. Posteriormente, las exportaciones se desarrollaron de
forma decreciente desde el 2011 hasta finales del 2017, afio donde se observd una leve
recuperacion.

La tendencia linea de las exportaciones hacia Colombia se obtiene mediante la
representacion de la formula:

y = -42025x + 9E+07
R?2=0.4182
Donde Y, es el valor de las exportaciones en Colombia. X representan los afios de

las exportaciones. R2 el coeficiente de determinacion.
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En el caso de Colombia para el periodo 2011 a 2019, la ecuacion refleja una

relacién negativa entre el valor exportado y el tiempo, por otro lado, se observa una

nivelacion baja en el ajuste de la regresion con un valor de R2 igual a 42%, por lo que no

existe una tendencia linea en el valor exportado hacia Colombia en el periodo analizado.

Asi mismo, se profundizo en el analisis y se identifico la participacion de la

subpartida mas representativa en la relacion comercial con Colombia en el afio 2019 el

cual fue: Alambre de cobre refinado, mayor dimension de seccion transversal > 6mm con

un valor que asciende a $ 125 352 788 representando un 15.83% del total exportado en

valor FOB, como se puede visualizar en la siguiente tabla:

Tabla9

Valor exportado hacia Colombia — Periodo 2019

TOTAL US$
PRODUCTOS REGISTROS | _ -0 TOTALKG | yss
11 11 | IKG

Q T40E110000 ALAMBRE DE COBRE REFINADD,MAYOR DIMENSION DE SECCION TRAMSWVERSAL

-
- 125,352,788
Q) 1701882000 LOS DEMAS AZUCAR DE CANA O DE REMOLACHA ¥ SACAROSA QUINMICAMENTE s 40071254
PURA, EN ESTADO SCOLIDO = e

Q 1511100000 ACEITE DE PALMA, EN BRUTO. ) 26,011,888
@ 2710191510 DESTIMADOS A LAS EMPRESAS DE AVIACION 210 21,401,258
€} 3920200000 LAS DEMAS PLACAS, LAMINAS, HOUAS ¥ TIRAS, DE FLASTICO NO CELULAR Y . P —
SIM REFUERZO, SSTRATIFICACION NI SOPCRTE O COMEBINACION SIMILAR COM OTRAS [.] - s
€}, 1006200000 ARROZ SEMIBLANQUEADO O BLANQUEADD, INCLUSC PULIDO © GLASEADO 250 20,725,324
@ 7801110000 ZINC EN BRUTO SIN ALEAR, CONTENIDO DE ZINC »= 80,88% EN PESO 207 20,188,440
Q) 7801120000 ZING EN SRUTO, SIN ALEAR, CON UN CONTENIDO DE ZING INFERIOR AL 28,09% 38 18,141,805
@ 5008220000 TENIDOS 1,490 16,507,135
Q 1905210000 GALLETAS DULCES (CON ADICION DE EDULGORANTE) 1207 18,543,135

15.52%

5.06%

4.55%

3.07%

3.78%

262%

2.55%

2.20%

2.10%

2.09%

19002820 G208

94374200 0425

84,122,613 0582

42,083,042 0.7T14

12,380,524 2233

35,876,776 | 0.560

7,208,408 2.7562

5,540,548 2728

2,064,832  5.038

8867812 171

o s e e

Nota: Fuente Veritrade.

Asi mismo, en el 2019 las empresas exportadoras con mayor participacion

fueron: 1) CENTELSA PERU S.A.C con 13.5% y 2) NEXA RESOURCES

CAJAMARQUILLA S.A. con 4.8%, como se puede ver en la siguiente figura:
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Figura 6

Empresas exportadoras Perd — Colombia periodo 2019

CENTELSA PERUSAC. 135 %

~ NEXA RESOURCES CAIAMARQUILIA S, .. 4.8 %
OPPFILMS A 40%

REPSOL MARKETING SAC 3.7 %

INDECOSA. 34%

[OTROS): 70.6 %

Nota: Fuente Veritrade.

Adicionalmente, se identificd a las empresas colombianas que contribuyen en
mayor cuantia en su participacion como importadoras, siendo: 1) CABLES DE
ENERGIA'Y DE TELECOMUNICACIONES S.A. con 12.2%y 2) N/A con 7.5%, como

se puede ver en la siguiente figura:

Figura7

Empresas importadoras Colombia — Per( periodo 2019

CABLES DE ENERCIA Y DE TELECOM...: 12.2 %

~ N/A:T7.5%
TO ORDER: 4.5 %

NEXANS COLOMBIAS.A-2.2 %
" BELSTARSA:16%

[OTROS): 72.0%

Nota: Fuente Veritrade.
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4.1.3 Valor monetario y volumen exportado hacia México

Tabla 10

Valor monetario y volumen exportado hacia México

. }/ALOR,EXPORTADO % de VOLUMEN % de
ANO Miles de dolares americanos variacion EXPORTADO vVariacion
(FOB) Toneladas

2011 452 663 1,019,528

2012 416 643 -8.0 1,259,306 235
2013 511 010 22.6 2,034,533 61.6
2014 737 228 44.3 3,260,791 60.3
2015 544 600 -26.1 2,870,932 -12.0
2016 464 190 -14.8 2,269,169 -21.0
2017 417 708 -10.0 760,787 -66.5
2018 432 412 3.5 401,498 -47.2
2019 465 909 7.7 329,788 -17.9

Nota. Elaboracién propia con datos adaptados de TradeMap.

Los valores exportados hacia México en los periodos del 2011 al 2019 se
representan por un total de $ 4 442 363 mil dolares, representando un 18% de
participacion con relacion al total exportado de todos los miembros de la alianza. En los
cuales se registré en el afio 2014 el mayor valor exportado con un total de $ 737 228 Mil
délares y en el 2012 el menor valor exportado con un total de $ 416 643 Mil dolares. La
variacion del comercial oscila entre los -26.1% a un 44.3%, asimismo, haciendo una
comparacion del 2011 con relacién al 2019 se observa un incremento de 2.84% en los
valores exportados.

Los volumenes exportados hacia México en el periodo 2011 al 2019 sumaron un
total de 14 206 332 toneladas, representando un 33% de participacién con relacion al total
del volumen exportado de todos los miembros de la alianza. En los cuales se registrd en
el afio 2014 el mayor volumen exportado con un total de 3 260 791 toneladas y en el 2019
el menor volumen exportando con un total 329 788 toneladas. La variacion de los

volimenes exportados oscila entre los -66.5% a un 61.6%. Asimismo, haciendo una
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comparacion del 2011 con relacion al 2019, se observa una disminucion de 67.65% de

toneladas exportadas.

Figura 8

Valor monetario de lo exportado hacia México
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Nota: Elaboracion propia con datos adaptados de TradeMap.

En relacion al valor monetario de las exportaciones realizadas de Pert a Colombia
en el periodo del 2011 al 2019, se observa una evolucion inestable, en el 2014 se registrd
el mayor pico de valor exportado. Posteriormente, las exportaciones se desarrollaron de
forma decreciente desde el 2011 hasta finales del 2017, afio donde se observo una leve
recuperacion.

El valor monetario de las exportaciones de Peri hacia Meéxico, en el periodo del
2011 al 2019 tienen una evolucion inestable, alcanzando su mayor pico en el afio 2014.
Posteriormente se produjo un descenso que a partir del 2018 cambio por el aumento de
las exportaciones.

La tendencia linea de las exportaciones hacia Colombia se obtiene mediante la

representacion de la formula:
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y =-5989.2x + 1E+07
R2 = 0.0266

Donde Y, es el valor de las exportaciones en México. X representan los afios de
las exportaciones. R2 el coeficiente de determinacion.

En el caso de México para el periodo 2011 a 2019, la ecuacién refleja una relacion
negativa entre el valor exportado y el tiempo, asimismo, por otro lado se observa una
nivelacion muy baja en el ajuste de la regresion con un valor de R? igual a 3%, por lo que
se determina que no existe una tendencia lineal en el valor exportado hacia México en el
periodo estudiado.

Asi mismo, se profundiz6 en el analisis y se identifico la participaciéon de la
subpartida mas representativa en la relacion comercial con México en el afio 2019 siendo:
Minerales de cobre y sus concentrados, con un valor que asciende a $ 70 105 078

representando un 14.67% del total, como se puede visualizar en la siguiente tabla:

Tabla 11

Valor exportado hacia México — Periodo 2019

TOTAL US$
1

@ 2803000000 MINERALES DE COSRE ¥ SUS CONCENTRADOS 70,105,078 14.67% 50,601,052 (]
Q 2608000000 LOS DEMAS MINERALES DE CINC Y SUS CONCENTRADOS 4 30,543,452 B.41% 34862104 0870 [
Q| 0904211080 LAS DEMAS PIMIENTA DEL GENERO PIPER; FRUTOS DE LOS GENERDS . _
511 0,967.651 8.27% 0397008 31s8
CAPSICUM © PIMENTA, SECOS, TRITURADOS O PULVERIZADOS = - ! U
Q) 0805100000 UVAS FRESCAS 278 20,530,311 £.10% 18278.002 1817 [
Q 2710181510 DESTINADOS A LAS EMPRESAS DE AVIACION [ 37 756,408 531% 20,520,065 0701 | [
Q| 2710182210 RESIDUAL & 2 25 624,060 5.37% gz2e0.880  03te | [
Q 4011101000 RADIALES 781 24214 637 507% 8374220 3700 [
Q) 0307430000 MOLUSCOS, INCL. SEPARADOS DE SUS VALVAS, VIVOS, FRESCOS, _
- - 7320 7 7 4
CONGELADOS, SECOS, SALADOS O EN SALMUSRA; INVERTEERADOS ACUATICOS, EXCP[.] EEi 18,517.320 3Rk raerTer 2812 [
Q| 1801001900 LOS DEMAS CACAC EN GRANO. ENTERC O PARTIDO, CRUDO © TOSTADD 45 7.806.624 162% 3320187 | 2347 | [
Q) 2920208000 LAS DEMAS FLACAS, LAMINAS, HOJAS Y TIRAS, DE PLASTICO NO CELULAR Y
. . 200 614,084 1.50% 3,185,331 2.3
SIM REFUERZO, ESTRATIFICACION NI SOFORTE O COMBINACION SIMILAR CON OTRAS [.] = 7 U
- 477,845,171 J00.00% 334,939,376 -.

Nota: Fuente Veritrade.
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Asi mismo, en el 2019 las empresas exportadoras con mayor participacion fueron:
1) COMPANIA MINERA ANTAMINA S.A. con 19.9% y 2) PETROLEOS DEL PERU

PETROPERU con 5.4%, como se puede ver en la siguiente figura:

Figura 9

Empresas exportadoras Per — México periodo 2019

COMPARIA MINERA ANTAMINA SA.- 19.9%

PETROLEOS DEL PERU PETROPERU S...: 5.4 %

COMPARIA GOODYEAR DEL PERUS.A...: 5.1 %

[OTROS): 63.8% REPSOL MARKETING SAC.:3.5%

" AIR BP PBF DEL PERU SA.C.: 2.3 %

Nota: Fuente Veritrade.

Adicionalmente, se identificé a las empresas mexicanas que contribuyen en mayor
cuantia en su participacion como importadoras, siendo: 1) N/A con 9.5%y 2) TO ORDER

con 9.2%, como se puede ver en la siguiente figura:
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Figura 10

Empresas importadoras México — Peru periodo 2019

~ N/A:9.5%

TO ORDER: 9.2 %

‘_ ~ METAGRI, S.A. de C.V.: 5.8%

~~— TO THE ORDER OF PMI TRADING DA...: 5.4 %

~

S "~ METAGRI. SA.De C.V.: 3.0 %

[OTROS]: 67.1 % =

Nota: Fuente Veritrade.

4.1.4 Valor monetario y volumen importado hacia Chile

Tabla 12

Valor monetario y volumen importado hacia Chile

VALOR IMPORTADO VOLUMEN
ARO Miles de dolares vapde  iMpORTADO | ¥l
americanos (FOB) Toneladas

2011 1342915 1158524

2012 1243921 -7.4 1026591 -11.4
2013 1327324 6.7 1018879 -0.8
2014 1279144 -3.6 1049 625 3.0
2015 1210303 -5.4 1034921 -1.4
2016 1152 252 -4.8 1033782 -0.1
2017 1200 675 4.2 1018 908 -1.4
2018 1366734 13.8 1223874 20.1
2019 1339218 -2.0 1262 698 3.2

Nota. Elaboracién propia con datos adaptados de TradeMap.
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Los valores importados hacia Chile en los periodos del 2011 al 2019 se
representan por un total de $ 11 462 486 mil dolares, representando un 29% de
participacion con relacion al total importado de todos los miembros de la alianza. En los
cuales se registré en el afio 2018 el mayor valor importado con un total de $ 1 366 734
Mil dé6lares y en el 2016 el menor valor importado con un total de $ 1 152 252 Mil dolares.
La variacion del valor importado oscila entre los -7.4% a un 13.8%, asimismo, haciendo
una comparacion del 2011 con relacion al 2019 se observa una disminucién de 0.28% en
los valores importados.

Los volumenes importados hacia Chile en el periodo 2011 al 2019 sumaron un
total de 9 827 802 toneladas, representando un 33% de participacion con relacion al total
del volumen importado de todos los miembros de la alianza. En los cuales se registré en
el afio 2019 el mayor volumen importado con un total de 1 262 698 toneladas y en el 2013
el menor volumen importado con un total 1 018 879 toneladas. La variacion de los
volimenes importados oscila entre los -11.4% a un 20.4%. Asimismo, haciendo una
comparacion del 2011 con relacion al 2019, se observa un aumento de 8.25% de toneladas

importadas.
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Figura 11

Valor monetario de lo importado hacia Chile
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Nota: Elaboracién propia con datos adaptados de TradeMap.

Los valores monetarios de las importaciones de Per( hacia Chile, en los periodos
del 2011 al 2019 son dispersos, llegando a su menor punto en el afio 2016, mismo que
fue punto de inflexion para volver a presentar un crecimiento.

En cuanto a la tendencia lineal de las importaciones hacia Chile de los afios 2011
al 2019 se obtiene mediante la representacion de la férmula:

y = -442.32x + 2E+06
R2=0.0003

Donde Y, es el valor de las importaciones de Chile. X representan los afios de las
importaciones. R2 el coeficiente de determinacion.

En el caso de las importaciones de Chile para el periodo 2011 a 2019, la ecuacion
refleja unarelacion negativa entre el valor importado y el tiempo, por otro lado, se observa
una nivelacién muy baja en el ajuste de la regresion con un valor de R2 igual a 0.3%, por
lo que se determina que no existe una tendencia lineal en valor importado hacia Chile.

Asi mismo, se profundiz6 en el analisis y se identifico la participacién de la

subpartida mas representativa en la relacién comercial con Chile en el afio 2019 siendo:
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Las demas barras, simplemente laminadas o extrudidas en caliente de los demas aceros,
con un valor que asciende a $ 132 698 203 representando un 9.9% del total, como se

puede visualizar en la siguiente tabla:

Tabla 13

Valor importado de Chile — Periodo 2019

TS REGISTROS TOTAL KG uss/
It IT | ke

Q) 7228300000 LAS DEMAS BARRAS, SIMFLEMENTE LAMINADAS O EXTRUDIDAS EN

CALIENTE DE LOS DEMAS ACEROS 122888202 126506322 0878 (]
Q) 4703200000 PASTA QUIMICA A LA SOSA O AL SULFATO, SEMIBLANQUEADA O BLANQL. - -
DT D Le cOMPERAS a7 51,418,238 3.83% raga0,108 | o088 [
Q) 2002100000 POLIPROFILEND, EM FORMAS PRIMARIAS 481 38,200,887 2.85% 2140302 1138 | [
Q) 2102300020 NITRATC DE AMONIO PARA USO MINERO (GRADO ANFO) 42 32,285,600 2.42% es780210 03242 | [
Q) 0508100000 MANZANAS FRESCAS 5,255 30,608,247 2.30% 40620081 o781 | [
Q) 2474200000 PARTES DE MAQUINAS ¥ APARATOS DE LA PARTIDA NC 84.74 1,201 30,154,023 2.25% 8828318 4544 | [
() 4407110000 LAS DEMAS MADERA ASERRADA O DESEASTADA LONGITUDINALMENTE, .
2,754 28,387,185 2.12% §1384706 0.552
CORTADA © DESENROLLADA, INCL. CEFILLADA, LIJADA O UNIDA POR ENTALLADURAS [ === ' ! 2 U
(Q 2603000000 MINERALES DE COBRE ¥ SUS CONCENTRADOS g 28,308,323 211% z2431258 1282 | [
2308008000 LAS DEMAS PREPARACIONES, UTILIZADAS P* LA ALIMENTACION DE
Q:z ' Bz 28,224,851 1.08% 1ge30800 | 1318 [
ANIMALES
106802000 LAS DEMAS PREPARACIONES ALIMENTICIAS NO EXPRESADAS N
Q: . 23,458,454 1.75% 1172671 1aes7 [

COMPRENDIDAS EN OTRA PARTE

Nota: Fuente Veritrade.

Asi mismo, en el 2019 las empresas importadoras con mayor participacion fueron:
1) MOLY-COP ADESUR S.A. con 7.9% y 2) CORPORACION LINDLEY S.A con

5.5%, como se puede ver en la siguiente figura:
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Figura 12

Empresas importadoras Pert — Chile periodo 2019

~ MOLY-COP ADESUR S.A.: 7.9 %

CORPORACION LINDLEY S.A.: 5.5 %

- SOFTYS PERU S.A.C.: 3.6 %
~ ACEROS CHILCAS.A.C.:2.9%
~ ORICA MINING SERVICES PERUS.A...: 2.2 %

[OTROS): 77.9 %

Nota: Fuente Veritrade.

Adicionalmente, se identifico a las empresas chilenas que contribuyen en mayor
cuantia en su participaciébn como exportadoras, siendo: 1) N/A con 26.8% y 2)
COMPANIA SIDERURGICA HUACHIPATO S.A. con 3.6%, como se puede ver en la

siguiente figura:

Figura 13

Empresas exportadoras de Chile a Peru periodo 2019

_~ N/A:26.8%

‘/ COMPARIA SIDERURGICA HUACHIPAT...: 3.6 %
~——— COCA COLA DE CHILE SA: 2.9 %

T~ PETROQUIM S.A.: 2.0 %

[OTROS]: 63.0 %

COCA COLADECHILES.A: 1.7 %

Nota: Fuente Veritrade.



65

4.1.5 Valor monetario y volumen importado hacia Colombia

Tabla 14

Valor monetario y volumen importado hacia Colombia

VALOR IMPORTADO % VOLUMEN
~ . ! o de % de
ANO Mlle_s de délares variacion IMPORTADO vVariacién
americanos (FOB) Toneladas

2011 1467712 1,282,570

2012 1563235 6.5 1,437,735 12.1
2013 1467 096 -6.2 1,292,370 -10.1
2014 1243530 -15.2 1,038,789 -19.6
2015 1292182 3.9 1362 297 31.1
2016 1176 473 -9.0 1550 828 13.8
2017 1482 458 26.0 2 053437 324
2018 1588 814 7.2 1912133 -6.9
2019 1332330 -16.1 1424506 -25.5

Nota. Elaboracién propia con datos adaptados de TradeMap.

Los valores importados hacia Colombia en los periodos del 2011 al 2019 se
representan por un total de $ 12 613 830 mil ddlares, representando un 32% de
participacion con relacion al total importado de todos los miembros de la alianza. En los
cuales se registrd en el afio 2018 el mayor valor importado con un total de $ 1 588 814
Mil délares y en el 2016 el menor valor importado con un total de $1 176 473 Mil dolares.
La variacion del valor importado oscila entre los -15.2% a un 26.0%, asimismo, haciendo
una comparacion del 2011 con relacion al 2019 se observa una disminucion de 9.22% en
los valores importados.

Los volimenes importados hacia Colombia en el periodo 2011 al 2019 sumaron
un total de 13 354 665 toneladas, representando un 45% de participacion con relacién al
total del volumen importado de todos los miembros de la alianza. En los cuales se registro
en el afio 2017 el mayor volumen importado con un total de 2 053 437 toneladas y en el
2014 el menor volumen importado con un total 1 038 789 toneladas. La variacién de los

volimenes importados oscila entre los -25.5% a un 32.4%. Asimismo, haciendo una
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comparacion del 2011 con relacion al 2019, se observa un incremento de 9.96% de

toneladas importadas.

Figura 14

Valor monetario de lo importado hacia Colombia

Valores de Importacion Peru hacia Colombia
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Nota: Elaboracion propia con datos adaptados de TradeMap.

En los valores monetarios de las importaciones de Peri a Colombia, en los
periodos del 2011 al 2019, se observa una evolucion inestable con datos no tan dispersos.
Se resalta dos picos en los afios 2012 y 2018, y por el contrario, en el 2014 y 2016 se
presentaron los valores mas bajos.

En cuanto a la tendencia lineal de las importaciones hacia Colombia se obtiene
mediante la representacion de la formula:

y = -8352.1x + 2E+07
R2=0.0248

Donde Y, es el valor de las importaciones de Colombia. X representan los afios
de las importaciones. R? el coeficiente de determinacion.

En el caso de Colombia para el periodo 2011 a 2019, la ecuacion refleja una

relacion negativa entre el valor importado y el tiempo, por otro lado, se observa una
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nivelacion muy baja en el ajuste de la regresion con un valor de R? igual a 3%, por lo que
se determina que no existe una tendencia lineal en el valor importado hacia Colombia en
el periodo analizado.

Asi mismo, se profundizo en el analisis y se identifico la participacion de la
subpartida mas representativa en la relacion comercial con Colombia en el afio 2019
siendo: Aceites crudos de petréleo o de mineral bituminoso, con un valor que asciende a
$ 217 421 993 representando un 16.3% del total, como se puede visualizar en la siguiente

tabla:

Tabla 15

Valor importado de Colombia — Periodo 2019

TOTAL US$

REGISTROS uss

PRODUCTOS 1 CIF
1KG
i

Q, 2709000000 ACEITES CRUDOS DE PETROLEC O DE MINERAL
EITUMINOSO 1n 217421993 16.30% 480 587377 0.443 [:]
Q 3402200000 PREPARACIONES TENSOACTIVAS, PARA LAVAR Y DE o 495 60586 083 4545 30804373 1518 D
LIMPIEZA - T ' T '
Q 1701999000 LOS DEMAS AZUCAR DE GARA O DE REMOLACHA'Y
SACAROSA QUIMICAMENTE PURA, EN ESTADO SOLIDO =2 51,819,226 388% 135,860,030 | 0.381 D
Q 2701120000 HULLA BITUMINOSA ik} 42 610,866 3.19% 3683336390 0117 C]
Q 3004902900 LOS DEMAS MEDICAMENTOS PARA USO HUMANO 3066 33,190,834 2.49% 3217647 4039 C]
Q 9619002000 COMPRESAS ¥ TAMPONES HIGIENICOS 6.508 29,758,893 2.23% 6,086,635 | 4.889 C]
Q 8703239020 LOS DEMAS ENSAMBLADOS 2892 27741521 2.08% 3.387.600 3189 [:]
Q 3303000000 PERFUMES ¥ AGUAS DE TOCADOR. 8734 24,629,593 1.85% 3.237.708 | 7.607 D
Q 3401110000 JABON DE TOCADOR (INCLUSO MEDICINAL), EN
BARRA PANES 0 TROZOS 2.604 22,926,207 1.72% 11.143.674  2.057 D
Q 3902100000 POLIPROPILENO, EN FORMAS PRIMARIAS 21,050,252 1.58% 17,068,356 | 1.233 C]

Nota: Fuente Veritrade.
Asi mismo, en el 2019 las empresas importadoras con mayor participacion
fueron: 1) REFINERIA LA PAMPILLA S.A.A. con 15.6% y 2) PROCTER &

GAMBLE PERU S.R.L. con 3.7%, como se puede ver en la siguiente figura:
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Figura 15

Empresas importadoras Pert — Colombia periodo 2019

~ REFINERIA LA PAMPILLAS.AA: 15.6 %

PROCTER & GAMBLE PERU S.R.L.: 3.7 %
- KIMBERLY-CLARK PERU S.R.L.: 2.6 %
— CETCOS.A:2.4%
- PRODUCTOS SANCELA DEL PERU S.A...: 2.4 %

[OTROS]: 73.3 %

Nota: Fuente Veritrade.

Adicionalmente, se identific a las empresas colombianas que contribuyen en
mayor cuantia en su participacion como exportadoras, siendo: 1) CI TRAFIGURA
PETROLEUM COLOMBIA SAS con 9.7%y 2) N/A con 9.3%, como se puede ver en la

siguiente figura:

Figura 16
Empresas exportadoras de Colombia a Peru periodo 2019

~ CI TRAFIGURA PETROLEUM COLOMBI...: 9.7 %

N/A: 9.4 %

GUNVOR SA: 3.9 %
~ PROCTER & GAMBLE COLOMBIA LTDA: 2.6 %
FRONTERA ENERGY COLOMBIA CORP.: 2.1 %

[OTROSI: 72.3 % e

Nota: Fuente Veritrade.
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4.1.6 Valor monetario y volumen importado hacia México

Tabla 16

Valor y volumen importado hacia México.

VALOR IMPORTADO by VOLUMEN
~ . , o de % de
ANO Mllgs de dolares variacion IMPORTADO vVariacién
americanos (FOB) Toneladas

2011 1387956 549016

2012 1674 460 20.6 719360 31.0
2013 1817 201 8.5 1297305 80.3
2014 1924528 5.9 656033 -49.4
2015 1724270 -10.4 632 263 -3.6
2016 1675943 -2.8 502 117 -20.6
2017 1773964 5.8 788 058 56.9
2018 1924032 8.5 756 482 -4.0
2019 1851291 -3.8 720971 -4.7

Nota. Elaboracién propia con datos adaptados de TradeMap.

Los valores importados hacia México en los periodos del 2011 al 2019 se
representan por un total de $ 15 753 645 mil ddlares, representando un 40% de
participacion con relacion al total importado de todos los miembros de la alianza. Los
afios 2014 y 2018 fueron los mejores afios respecto al valor importado generando $ 1 924
528 Mil délares y $ 1 924 032 Mil ddlares respectivamente; por otro lado, en el 2011 se
registro el menor valor importado con un total de $ 1 387 956 Mil dolares. La variacion
del valor importado oscila entre los -10.4% a un 20.6%, asimismo, haciendo una
comparacion del 2011 con relacion al 2019 se observa un incremento de 25.03% en los
valores importados.

Los volumenes importados hacia México en el periodo 2011 al 2019 sumaron un
total de 6 621 605 toneladas, representando un 22% de participacion con relacion al total
del volumen importado de todos los miembros de la alianza. En los cuales se registré en
el afio 2013 el mayor volumen importado con un total de 1 297 305 toneladas y en el 2016

el menor volumen importado con un total 502 117 toneladas. La variacién de los



70

volumenes importados oscila entre los -49.4% a un 56.9%. Asimismo, haciendo una
comparacion del 2011 con relacion al 2019, se observa un incremento de 23.85% de

toneladas importadas.

Figura 17

Valor y volumen importado hacia México

Valores de Importacion Peru hacia Mexico

2500000
o 2000000
©
8
S 1500000
o
)
2 1000000
'% y =37783x - 7E+07
= 500000 R2=0.3911

0
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

AfRos
Nota: Elaboracion propia con datos adaptados de TradeMap.

Los valores monetarios de las importaciones de Peru hacia México, del 2011 al
2019, muestran una evolucion levemente creciente, siendo el 2011 el afio con el menor
valor monetario registrado y punto de partida del incremento de importaciones que se
mantuvo hasta el 2019.

En cuanto a la tendencia lineal de las importaciones hacia México de los afios
2011 al 20199 se obtiene mediante la siguiente representacion de la formula:

y = 37783x - TE+07
R2=0.3911

Donde Y, es el valor de las importaciones de México. X representan los afios de
las importaciones. R? el coeficiente de determinacion.

En el caso de las importaciones de México para el periodo del 2011 a 2019, la

ecuacion refleja una relacion positiva entre el valor importado y el tiempo, por otro lado,
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se observa una nivelacion baja en el ajuste de la regresion con un valor de R? igual a 39%,
por lo que no existe una tendencia lineal en el valor importado hacia México en el periodo
analizado.

Asi mismo, se profundizo en el analisis y se identifico la participacion de la
subpartida mas representativa en la relacion comercial con México en el afio 2019 siendo:
los demas, en colores, con un valor que asciende a $ 284 428 763 representando un 15.4%

del total, como se puede visualizar en la siguiente tabla:

Tabla 17

Valor importado de México — Periodo 2019

PRODUCTOS
Q 3520720000 LOS OEMAS % COLORES 144 24 Q8783 15 35% 2SR s
Q 3471500080 UMIDADES DE PROCESO. EXCEFTO LAS OE LAS . o s oy —_
4311 "5 568 5 537% 100855 L3N
SUBPARTIOAS S4T 141 I 347148 ALMOUE BNCLUYAN BN LA MISMA — $.560.504 oz e
Q 5791200000 TRACTORES DE CARSE TERA FIRA SEMIREMOLOUES 338 35,438 &% 15T% 3,820 458 s O
Q 3395120000 CHAMPUES i3 =¥ LiEa 37N nssre axs [
Q $722279000 LOS DEMAS EXSAMELADOS 5308 TS TS £ sseeee waxe [
Q $791229020 LOS DEMAS ENSAMELADOS §300 55 994 535 3828 TIRITT  §&ST
04 12000 POLCLORURO DE VLD S MEICLAR CON OTRAS )
138 32 004 582 ¥ MW AMS
TPO SUSFENSION — 2804 ! hiloios i ll 2
Q 7754200660 EARAA DE HIERRD O ACERO SN ALE2R CON = ot X axcasm| sl
MUESCAS CORDOMES SURCOS O RELEVES - Eahio i paad Rocdlf 5
Q MT1480000 LAS DEMAS PRESENTADAS BN FORMA DE SISTEMES 53 2000 5 122% 6 S
Q S4TI00000 MASUMAS P LWAR ROFR DE CARATIDAD UNITIRIA .
| 4 pad 22 8 L b B2 ad =y 3
EXFRESADA EN PESO DE RORS SECA » KO - ST =" L] 44

N I

Nota: Fuente Veritrade.

Asi mismo, en el 2019 las empresas importadoras con mayor participacion fueron:
1) LG ELECTRONICS PERU S.A. con 8.6% y 2) SAMSUNG ELECTRONICS PERU

SAC con 8.5%, como se puede ver en la siguiente figura:
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Figura 18

Empresas importadoras peruanas desde México periodo 2019

/LG ELECTRONICS PERU S.A.: 8.6 %

/

SAMSUNG ELECTRONICS PERU SAC: 8.5 %

__—— PROCTER & GAMBLE PERUS.R.L.: 7.4 %
‘ NISSAN PERU S.A.C. 3.7 %
KIA IMPORT PERUS.A.C.: 3.4 %
[OTROS]: 68.4 % E 3
Nota: Fuente Veritrade.
Adicionalmente, se identificé a las empresas mexicanas que contribuyen en

mayor cuantia en su participacién como exportadoras: 1) N/A con 14.8% vy 2) LG

ELECTRONICS INC con 7.9%, como se puede ver en la siguiente figura:

Figura 19

Empresas exportadoras de México a Peru periodo 2019

 N/A:14.8%

LG ELECTRONICS INC: 7.9 %

"< ~— SAMSUNG INTERNATIONAL INC.: 6.6 %

o
"~ PROCTER & GAMBLE MANUFACTURING: 5.4 %
DEACERO SAPIDECV: 1.5%

[OTROS]: 63.8 %

Nota: Fuente Veritrade.
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4.2 Determinacion de las seis principales Subpartidas Arancelarias
4.2.1 Seis principales subpartidas arancelarias de exportacion hacia Chile

Figura 20

W 261350 = 2B0700 = 271015 260300 = 230120

W 270500 = 650722 = 150420 = 5908%0

Subpartidas exportadas — Chile
261390 690722

Nota: Elaboracién propia. En valor FOB.

Durante el periodo 2011 al 2019, se identificaron las 06 principales subpartidas
arancelarias exportadas de Pert a Chile, los cuales suman un valor total de $ 6 722 759
Miles de dolares; con un volumen total de 14 141 539 toneladas, de las cuales, se
identificé que son 09 subpartidas arancelarias las que componen el resultado de dicha
exportacion, representando el 52.45% con relacidn al valor total exportado hacia Chile.

De acuerdo a ello, se procede a detallar las 6 subpartidas mas representativas:
Minerales de molibdeno y sus concentrados (261390), Acido sulftrico (280700), Aceites
medios y preparaciones, de petréleo o de mineral bituminoso (271019), Mineral de Cobre
y sus concentrados (260300), Harina, pellets y polvo de pescado (230120) y Aceite crudo
de petréleo (270900). Siendo mayoritariamente las exportaciones de estas partidas de

productos tradicionales, sobre todo de procedencia extractiva.
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4.2.2 Seis principales subpartidas arancelarias de importacion desde Chile
Figura 21

Subpartidas importadas - Chile

W 210650 W 350210 = 310230 BOE1D = 722830 = 470329 W 481092

W 30355 = B474590 W 732611 = 480100 = 440710 = 271012 = 230990

30355 847450
080810 470329

4301-_
2106850 T22830 451092 | 2710.. E

Nota: Elaboracion propia. En valor FOB.

Durante el periodo 2011 al 2019, se identificaron las 06 principales subpartidas
arancelarias importadas de Per( desde Chile, los cuales suman un valor total de $ 2 374
647 Miles de dolares; con un volumen total de 2 501 457 toneladas, de las cuales, se
identifico que son 14 subpartidas arancelarias las que componen el resultado de dicha
importacion, representando el 20.72% con relacion al valor total importado hacia Chile.

De acuerdo a ello, se procede a detallar las 6 subpartidas mas representativas:
Preparaciones alimenticias (210690), Polipropileno (390210), Nitrato de amonio
(310230), Manzanas frescas (080810), Barras de acero aleado (722830) y Pasta quimica
(470329). Donde se puede apreciar que las importaciones son mas de caracter industrial

ya que se tratan de productos no tradicionales.
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4.2.3 Seis principales subpartidas arancelarias de exportacion hacia Colombia

Figura 22

Subpartidas exportadas - Colombia

m 740811 = 352020 = 271019 90111 = 790111 = 151110 = 271012 = 271012

| 170195 = 750112 = 352330 = 701090 = 491110 = 281512 271011 220710

151110

0904111

392020
271012

Nota: Elaboracion propia. En valor FOB.

Durante el periodo 2011 al 2019, se identificaron las 06 principales subpartidas
arancelarias exportadas de Per a Colombia, las cuales suman $ 3 034 644 miles de
ddlares; con un volumen total de 2 000 041 toneladas, de las cuales, se identifico que son
16 subpartidas arancelarias las que componen el resultado de dicha exportacion,
representando el 38.81% con relacion al valor total exportado hacia Colombia.

De acuerdo a ello, se procede a detallar las 6 subpartidas mas representativas:
Alambre de cobre refinado (740811), Placas, laminas, etc. de polimeros no celulares de
propileno (392020), Aceite medios y preparaciones de petréleo (271019), Café sin tostar
ni descafeinar (090111), Cinc en bruto (790111) y Aceite de palma en bruto (151110),
donde predominan las partidas exportadas de productos no tradicionales: es decir

productos consumidos por el rubro industrial.
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4.2.4 Seis principales subpartidas arancelarias de importacion desde Colombia
Figura 23

Subpartidas importadas — Colombia
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Nota: Elaboracion propia. En valor FOB.

Durante el periodo 2011 al 2019, se identificaron las 06 principales subpartidas
arancelarias importadas de Peru desde Colombia, las cuales suman $ 4 576 233 miles de
dolares; con un volumen total de 9 505 626 toneladas, de las cuales, se identifico que son
11 subpartidas arancelarias las que componen el resultado de dicha importacion,
representando el 36.28% con relacidn al valor total importado hacia Colombia.

De acuerdo a ello, se procede a detallar las 6 subpartidas mas representativas:
Aceites crudos de petroleo (270900); Azucar de cafia (170199); Compresas, tampones y
pafales (961900); Hulla bituminosa (270112); Polipropileno (390210) y Medicamentos
mezclados o sin mezclar (300490). Llegando a importar productos tanto tradicionales

como no tradicionales, siendo productos importados enfocados en la industria.
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4.2.5 Seis principales subpartidas arancelarias de exportacion hacia México
Figura 24

Subpartidas exportadas — México

m 271015 = 20421 9w 271111 260300 = 401110 = 251010 = 80510 = 440722
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Nota: Elaboracion propia. En valor FOB.

271019

Durante el periodo 2011 al 2019, se identificaron las 06 principales subpartidas
arancelarias exportadas de Per( a México, las cuales suman $ 2 436 482 Miles de dblares;
con un volumen total de 13 217 240 toneladas, de las cuales, se identifico que son 16
subpartidas arancelarias las que componen el resultado de dicha exportacion,
representando el 54.85% con relacidn al valor total exportado hacia Colombia.

De acuerdo a ello, se procede a detallar las 6 subpartidas mas representativas:
Aceites medios y preparaciones de petréleo (271019); Frutos de Capsicum o pimienta
(090421); Gas natural licuado (271111); Minerales de cobre (260300); Neumaticos
(401110) y Fosfato de calcio (251010). Siendo exportados mas productos tradicionales,

extractivos.
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4.2.6 Seis principales subpartidas arancelarias de importacion desde México
Figura 25

Subpartidas importadas — México

B 570323 W 870120 wm 852872 247150 = 330510
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870323

g70322

870120 851712 B45020 270900

Nota: Elaboracion propia. En valor FOB.

Durante el periodo 2011 al 2019, se identificaron las 06 principales subpartidas
arancelarias importadas de Per( desde México, las cuales suman $ 6 357 590 Miles de
ddlares; con un volumen total de 541 354 toneladas, de las cuales, se identificd que son
10 subpartidas arancelarias las que componen el resultado de dicha importacion,
representando el 36.28% con relacion al valor total importado hacia Colombia.

De acuerdo a ello, se procede a detallar las 6 subpartidas méas representativas:
Automdviles de turismo, eléctricos y de bajo cilindraje (870323), Tractores de carretera
(870120), Aparatos receptores para televisor a color, sin radio receptor incorporado
(852872), Unidades de procesos digitales (847170); Champues (330510) y Telefonia
celular (851712); tratdndose en su mayoria de productos tecnolégicos ya transformados,

es decir productos no tradicionales.
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CONCLUSIONES

PRIMERA. Se concluye que el comercio exterior de Per( con los paises miembros de la
Alianza del Pacifico (Chile, Colombia y México), tiene un rol de importador mas que de
exportador, donde el total importado en valor en el periodo 2011-2019 fue $ 39 829 961
Mil doblares, de los cuales México tiene una participacion del 40%, seguido de Colombia
con 32% y finalmente Chile con un 29%. En cuanto a las exportaciones en valor en el
periodo 2011-2019 se registra un total de $ 25 079 742 Mil dodlares, de los cuales el mayor
socio comercial fue Chile con un 51% de participacion, seguido de Colombia con 31% y

finalmente México con un 18%.

Respecto al coeficiente de determinacion (R?), los datos encontrados no demuestran la
existencia de una tendencia lineal de los valores exportados e importados, debido a la
dispersion de los registros encontrados, con la Unica de excepcién de Chile con respecto
al valor exportado donde se hallé un R2 igual a 65%, lo cual podria indicar la existencia
de una tendencia lineal, sin embargo, la relacién entre valor exportado y tiempo fue

negativa.

SEGUNDA. Los resultados de las exportaciones acumuladas de Per( con los paises de la
Alianza del Pacifico en el periodo 2011 — 2019, registran variaciones porcentuales que
oscilan entre -29.2% y 15.1% con un decrecimiento de 27.09% respecto al valor
exportado y variaciones porcentuales entre -25.1% y 33.3% con un incremento de 0.64%
respecto al volumen exportado. Asimismo, el mayor valor exportado se registré en el afio
2014 con un monto mayor a los 3.5 mil millones de ddlares; y por su parte, el mayor
volumen exportado se registré en 2019 con una cantidad mayor a los 4.5 millones de

toneladas.
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En el periodo estudiado (2011-2019), para el caso de Chile, se presento un decrecimiento
de 34.26% respecto al valor exportado, donde su mayor valor se registré en 2012 con un
total de $ 2 029 682 Mil ddlares; y un crecimiento de 22.26% respecto al volumen
exportado; donde la mayor cantidad se registré en 2019 con un total de 2 808 170
toneladas. Para el caso de Colombia, se present6 un decrecimiento de 26.72% respecto al
valor exportado, donde su mayor valor se registro en 2014 con un total de $ 1 230 350
Mil dolares, y un crecimiento de 11.74% respecto al volumen exportado; donde la mayor
cantidad se registro en 2018 con un total de 1 588 814 toneladas. Para el caso de México,
se presentd un crecimiento de 2.84% respecto al valor exportado, donde su mayor valor
se registro en 2014 con un total de $ 737 228 Mil dolares; y un decrecimiento de 67.65%
respecto al volumen exportado; donde la mayor cantidad se registré en 2014 con un total

de 3 260 791 toneladas.

TERCERA. Los resultados de las importaciones acumuladas de Per( con los paises de
la Alianza del Pacifico en el periodo 2011 — 2019, registran variaciones porcentuales que
oscilan entre -7.3% y 11.3% y presentan un crecimiento de 7.17% respecto al valor
importado y variaciones porcentuales entre -23.95% y 25.06% con un incremento de
12.27% respecto al volumen importado. Asimismo, el mayor valor importado se registrd
en el afio 2018 con un monto mayor a los 4.8 mil millones de dolares; y por su parte, el
mayor volumen importado se registré en el mismo afio con una cantidad mayor a los 3.8

millones de toneladas.

En el periodo estudiado (2011-2019), para el caso de Chile, se presentd un decrecimiento
de 0.28% respecto al valor importado, donde su mayor valor se registré en 2018 con un
total de $ 1 366 734 Mil dolares; y un crecimiento de 8.25% respecto al volumen

importado; donde la mayor cantidad se registré en 2019 con un total de 1 262 698
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toneladas. Para el caso de Colombia, se presento un decrecimiento de 9.22% respecto al
valor importado, donde su mayor valor se registré en 2018 con un total de $ 1 588 814
Mil ddlares, y un crecimiento de 9.96% respecto al volumen importado; donde la mayor
cantidad se registro en 2017 con un total de 2 053 437 toneladas. Para el caso de México,
se presento un crecimiento de 25.03% respecto al valor importado, donde su mayor valor
se registro en 2014 con un total de $ 1 924 528 Mil ddlares; y un incremento de 23.85%
respecto al volumen importado; donde la mayor cantidad se registré en 2013 con un total

de 1 297 305 toneladas.

CUARTA. La participacion de Per0 respecto al valor exportado de las 06 principales
subpartidas arancelarias identificadas en el periodo 2011 — 2019 registran un valor
acumulado de $ 12 193 885 Mil ddlares (48.62% del total registrado), de los cuales Chile
cuenta con una participacion del 55%, seguido de Colombia con un 25% y México con
un 20%. Asimismo, de acuerdo al valor importado se registra un valor acumulado de $
13 308 470 Mil dolares (33.41% del total registrado), de los cuales México cuenta con

una participacion del 48%, seguido de Colombia con un 34% y Chile con un 18%.

Las 6 partidas mas importantes en la relacién comercial de Per con Chile, Colombia y
México; registraron una clara tendencia de la exportacion de productos tradicionales,
como son de la mineria, sobre todo de productos relacionados con el cobre y de
agricultura con respecto a vegetales y frutos. En cuanto a las importaciones Per( importa
mas productos no tradicionales que los termina de transformar en el rubro industrial. A
Chile se exportan partidas relacionadas a la mineria de cobre y de harina de pescado, en
su contraparte se importa partidas de aceros, petréleo, productos quimicos para su
transformacion y también manzanas. Con Colombia se exportan partidas relacionadas a

productos tanto no tradicionales como: quimicos y recursos para la industria (petroleo),
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asi como también de productos tradicionales: como el café y aceite de palma, mientras
que se importa partidas de productos finales como medicamentos, toallas y pafales, asi
también como productos para ser transformados en la industria (como el azucar de cafia).
Con México se exporta partidas relacionadas con productos tradicionales, extraidos por
la mineria y también de productos tradicionales recolectados y productos no tradicionales
fabricados, en su contraparte se importo partidas relacionadas fundamentalmente a la

tecnologia y vehiculos tanto ligeros como pesados.



83

RECOMENDACIONES

El comercio internacional ha sido clave en el desarrollo econémico de diferentes
paises, por su parte América Latina impulso diferentes intentos de promover el comercio
a nivel regional y global como se menciond en el marco teérico. Asimismo, los acuerdos
comerciales lograron reducir significativamente las barreras arancelarias en la region,
logrando que el 85% del comercio este liberalizado, sin embargo, el intercambio
intrarregional se mantuvo estancado en un alrededor de 15% de todas las exportaciones
desde mediados de los afios noventa, en el caso de Europa obtiene el 60%, América de
Norte 45% y Asia (Este-Sudeste) 35% de acuerdo a un reporte del banco de desarrollo de
América Latina. Asimismo, la participacion de América Latina en las exportaciones
mundiales obtiene alrededor poco mas del 5% del total exportado desde los afios ochenta
mientras que el Sudeste asiatico paso del 3.5% al 7.5% en el mismo periodo; lo que nos
permite inferir que la region tiene un bajo desempefio en las cadenas globales de valor y

por ende bajos retornos de los beneficios del comercio exterior (Sanguinetti et al. 2021).

Teniendo en cuenta el contexto mundial después de la pandemia: los menores
margenes fiscales, la crisis de la cadena de suministros y la crisis logistica; hacen
necesarias acciones coordinadas para aprovechamiento de las oportunidades que se
puedan generar en el marco de una integracién regional el cual representaria una ventana
estratégica de solucion para enfrentar la desigualdad al implementar politicas coordinadas
entre los paises con el fin de mejorar el bienestar de la poblacidn, la productividad de los

paises, Y la reactivacion optima después de la crisis.
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ANEXO 1

Tabla 18

Validacion de Instrumentos: Experto 1 — Instrumento 1y 2

VALIDEZ DE INSTRUMENTO DEL ESTUDIO
“Comercio exterior de Peru con los paises de La Alianza del Pacifico en el periodo 2011 - 2019

UNIVERSIDAD LA SALLE
FACULTAD : CIENCIAS DE LA ADMINISTRACION

CARRERA : ADMINISTRACION Y NEGOCIOS INTERNACIONALES

1. Operacionalizacién de Variable

CRITERIOS A EVALUAR

VARIABLE DIMENSION

z
;
&

INDICADORES RELEVANCIA |  PERTINENCIA

SUGERENCIA

Vallr de Exportacién 2 Chile

Valor de Exportacion a Colombia

Valor de Exportacién a México

Volumen de Exportacidn a Chile

Volumen de Exportacidn a Colombia

Volumen de Exportacidn a México

Valor de importacidn desde Chile

Valor de importacidn desde Colombia

Valor de importacidn desde México

2 [ foe I I [oe | e | | |2
B B B B B S B B O O
v e [ e e e | | e |3 | |2

Volumen de importacion desde Chile

Volumen de Importacion desde
Colombia

[~ =4 =1 0 0 1 Y 0 ) I ) O

Volumen de importacién desde Méxica X * X

2. INSTRUMENTO 1
FICHA DE REGISTRO: A NIVEL DE EXPORTACION E IMPORTACION

Responde al objetivo especifico 1y 2 del estudio. ‘identificar cémo han sido las exportaciones del Perd hacia los miembros de la Alianza del
Pacifico, periodo 2011-2019 %identificar céma han sido las importaciones del Peri con los miembros de la Alianza del Pacifico, periodo 2011-
2019. Asimismo, a partir de estos datos se determinard la tendencia de la relacién comercial en los periodos estudiados aplicando el
Coeficiente de determinacion (R%) dando respuesta al objetivo general, el cual es “Evaluar cémo ha evolucionado el comercio exterior de Perd
con los miembros de la Alianza del Pacifico”

PAlS afo hgerszsd WROR VO VINUMEN RELEVANCIA PERTINENCIA CLARIDAD

EXPORTADO | IMPORTADO | EXPORTADO | IMPORTADO SUGERENCIA




B INSTRUMENTO 2
FICHA DF REGISTRO: A NIVEL IDENTIFICACION DE PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS £ IMPORTADOS

Rosponde al objetivo especifico § del estudio. * identificacidn da principales productos exportados o Importados.
A LT —
VALON VOLUMEN VALON VOLUMEN oo SUGERENCIA
eals | ano [ooucro [ CEPE | omontane | TMOBVETO [ ADO [ WELEVANCIA | PERTINENEIA | CLARIDAD
TR
A L 2
4. CALIFICACION DE VALIDACION)
[ Instrumento Aplicable | | Instrumento No Aplicable |

Juer validador YURI LANDA ARROYO
Especialidad de validador ECONOMISTA

[« /‘% "Ké""

Z Flrma do Exporto

Fochai 27/06/2022

Nota. Fuente elaboracién propia.



Tabla 19

ANEXO 2

Validacion de Instrumentos: Experto 2 — Instrumento 1y 2

UNIVERSIDAD LA SALLE
FACULTAD

VALIDEZ DE INSTRUMENTO DEL ESTUDIO
“Comercio exterior de Peru con los paises de La Alianza del Pacifico en el periodo 2011 - 2019"

: CIENCIAS DE LA ADMINISTRACION

CARRERA  : ADMINISTRACION Y NEGOCIOS INTERNACIONALES
1. Operacionalizacion de Variable

VARIABLE

DIMENSION

Valor de Exportacion a Chile

Valor de Exportacién a Colombia

Valor de Exportacion a México

Volumen de Exportacidn a Chike

Volumen de Exportacién a Colombia

Volumen de Exportacién a México

Valor de importacidn desde Chile

Valor de Importacidn desde Colombia

Vaior de Importacidn desde México

Volumen de impartacidn desde Chile

ol Bl ol Bl o Bl B B B B 17

el B B B B B B e

x!xuxxxxxxl!l

Volumen de importacidn desde
Colombia

b

HME-REHEERICSOCEC

Volumen de importacién desde México

2, Imstrumento 1

FICHA DF REGISTRO: A NIVEL DE EXPORTACION £ IMPORTACION

Responde al objetive especiico 1 y 2 del estudio. 'identificar como han 8do las expartacones del Pary hacia lon muembros de la Akangs del
Pacifico, periodo 2011-20198 Adentificar come han $do las importaciones del Perd con los miembroa de ka Allanza ded Pacfco, periado 2011

2015 Asmismo, » partyr de estos datos se determingrd ks tendencia de 1o relacidn comercial on los periodes estudiados splicando of

Couficiente de detarminackdn (R') dando respuests o obpetivo general, of cual es “Txaluar cOmMO ha evolucionado of comercio exterior de Pery
con los musmbiros de 4 Allanza del Pacifica”

92



3. INSTRUMENTO 2
FICHA DE REGISTRO: A NIVEL IDENTIFICACION DE PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS E IMPORTADOS

Responde al objetivo especifico 3 del estudio. Identificacion de principales productos exportados e importados.

CRITERIOS A EVALUAR
VALOR VoLl VALO! voLu RENCIA
PAIS ARO |PRODUCTO LMEN PRODUCTO R eN RELEVANCIA | PERTINENCIA | CLARIDAD SUGERENC

EXPORTADO | EXPORTADO IMPORTADO | IMPORTADO
Si No Si No | Si | No

4. CALIFICACION DE VALIDACION:

[ instr Aplicable | si [ instr No Aplicabl, |

Juez validador: Dr Jafel G dos Garcia

Especialidad de validador: E ia y Negocios Internacional

Firma de Experto

Fecha: 15 de junio del 2022

Nota. Fuente elaboracion propia.



ANEXO 3

Tabla 20

Validacion de Instrumentos: Experto 3 — Instrumento 1y 2

VALIDEZ DE INSTRUMENTO DEL ESTUDIO
“Comercio exterior de Perd con los paises de La Allanza del Pacifico en of periodo 2011 - 2019*

I V7 R—
vanans | oenon | w o rccmry T T E——
2l =131 = 13 w
S S Sapuupane o Oty
[y r—ry— s s :
- et . . .
N e i
T N 0
e e g te e e s :
LI L . I It _ ] L !
Il .1 1 "1
RSO o o 7 T 7T mm W : :
" e I O adend
r— . . .
0 ¥ x
1 Operacionalizacion de Variable

1. INSTRUMENTO |
PIOHA DE REGISTRO: A NIVEL DF EXPORTACION [ IMPORTACION

Rewponde 3l 0djetive e19ecilico | y 2 def entudio. ent F1car (OmMO Men LO0 1 IDOrtacones Sif Feru hacis ior muernbros e la Alanas def
Pacificn, periode 20112019 Adentificar come han s Lt Importacones Sel Pery com lon meembeos de 1 Alanss del Paclico. periodo 2031
1019 Aumamc, » partyr Se e310% 22100 10 SetarTenard 4 tendenca de & reOdn Comertsl on 10t erodos etudiadot spicande o
Coehounte de Setermeactn (') 8ando rewpuests ol obsetivo groersl, o Cusl €3 “Tvaluir (OM Ne evohaton 800 of Comertic ewterior Gr Pery
COM 4 MeamBros de U Alanzs del Pacfen”

94




3. INSTRUMENTO 2

FICHA DE REGISTRO: A NIVEL IDENTIFICACION DE PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS E IMPORTADOS

Responde al objetivo especifico 3 del estudio. ? Identificacién de principales productos exportados e importados.

95

VALOR | voLumen VALOR | VOLUMEN CRITERIOS A EVALUAR SUGERENCIA
PAls | ARO |PRODUCTO | ypoorse | o boaTADO | PRODUCTO | o e ran0 | mPORTADG | RELEVANCIA [PERTINENGIA | CLARIDAD
Si [ No | si | No | i | No
X X X
4. CALIFICACION DE VALIDACION:
| Instrumento Aplicable | st | Instrumento No Aplicable

Juez validador: Dr. Pedro Gustavo Flores Pefia.
Especialidad de validador: Dr.Administracién - Negocios Internacionales.

Firma de Experto

Fecha: 13 de Junio del 2022

Nota. Fuente elaboracion propia.
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ANEXO 4
Tabla 21
Base de datos de Instrumento 1
~ . VALQR EXPORTADO % de VALQR IMPORTADO o VOLUMEN o VOLUMEN % de
PAIS ANO Miles de dolares I, Miles de délares % de Variacion EXPORTADO % de Variacion IMPORTADO -
americanos VDR americanos Toneladas Toneladas VI
Chile 2011 1948068 1342915
2012 2029682 4.2 1243921 -7.4
2013 1685433 -17.0 1327324 6.7
2014 1543430 -8.4 1279144 -3.6
2015 1069123 -30.7 1210303 -5.4 2,410,421 1,034,921
2016 1007532 -5.8 1152252 -4.8 2,345,482 -2.7 1,033,782 -0.1
2017 1041053 33 1200675 4.2 2,658,162 133 1,018,908 -1.4
2018 1212370 16.5 1366734 13.8 2,680,537 0.8 1,223,874 20.1
2019 1280684 5.6 1339218 -2.0 2,808,170 4.8 1,262,698 3.2
Colombia 2011 1045370 1467712
2012 921384 -11.9 1563235 6.5
2013 854741 -3.3 1467096 -6.2
2014 1230350 223 1243530 -15.2
2015 870689 -23.3 1292182 3.9 853,291 1,362,297
2016 710422 -15.0 1176473 -9.0 694,771 -18.6 1,550,828 13.8
2017 673472 -3.7 1482458 26.0 556,788 -19.9 2,053,437 324
2018 747495 7.1 1588814 7.2 604,996 87 1,912,133 -6.9
2019 766031 1.5 1332330 -16.1 763,027 26.1 1,424,506 -25.5
México 2011 452663 1387956
2012 416643 -8.0 1674460 20.6
2013 511010 22,6 1817201 85
2014 737228 44.3 1924528 5.9
2015 544600 -26.1 1724270 -10.4 2,870,932 632,263
2016 464190 -14.8 1675943 -2.8 2,269,169 -21.0 502,117 -20.6)
2017 417708 -10.0 1773964 5.8 760,787 -66.5 788,058 56.9
2018 432412 3.5 1924032 85 401,498 -47.2 756,482 -4.0
2019 465909 7.7 1851291 -3.8 329,788 -17.9 720,971 -4.7

Nota. Fuente elaboracion propia.



Tabla 22

ANEXO 5

97

Base de datos de Instrumento 2 — Relacion comercial entre Per( — con los paises de la
AP (Chile, Colombiay México)
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Nota. Fuente elaboracion propia.
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